Валерий Борисович Шишкин
---------------------------------------------------
«Некоммерческий карман» или Секреты потребкооперации.
110 ответов на 110 практических вопросов,
которые полезно знатьи начинающему предпринимателю,и владельцу крупного холдинга.
(С расчётами в Приложениях)

Вопросы:
1. Что такое «некоммерческий карман»?
2. Какие отличия имеет некоммерческое потребительское общество (ПО) от других юр.лиц?
3. Какой смысл людям вступать в ПО?
4. Может ли ПО заниматься предпринимательской (коммерческой) деятельностью?
5. Что нужно частному лицу для того, чтобы создать ПО? Сколько времени этозанимает?
6. На какой срок избирается совет ПО?
7. На какой срок избирается ревизионная комиссия ПО?
8. Как установить «контроль» над советом ПО или хотя бы иметь в нем право «вето»?
9. Кто выбирает (назначает) председателя правления?
10. Кто «главней» - председатель совета или председатель правления?
11. В какой срок должны исполняться решения ревизионной комиссии? И кто за это отвечает?
12. Кто может назначить проведение общего собрания ПО?
13. Может ли ПО контролировать один человек?
14. Как собрать общее собрание пайщиков, ведь их всех надо уведомлять письменно, а всем всегда некогда, а кто и согласится прийти, то забудет.
15. Можно ли пайщика исключить из ПО без его согласия? Если да, то при каких условиях?
16. Где происходит государственная регистрация ПО?
17. Какие слова в названии ПО должны быть обязательно?
18. Какую организационно-правовую форму имеет ПО?
19. Что делать, когда нотариус отказывается заверять заявление на регистрацию ПО, когда там указано два лица, которые могут действовать без доверенности?
20. Какими документами подтверждается принадлежность к ПО?
21. Какое минимальное количество физических и юридических лиц достаточно для регистрации ПО?
22. Какой минимальный уставной фонд возможен в ПО?
23. Кто может действовать от имени ПО без доверенности?
24. Нуждается ли в государственной регистрации увеличение (уменьшение) членов ПО?
25. Нуждается ли в государственной регистрации увеличение (уменьшение) паевого фонда ПО?
26. В какой момент пайщик становится пайщиком?
27. Нужно ли вести реестр пайщиков ПО и какие данные в нём должны быть обязательно?
28. Может ли ПО привлекать средства от физических лиц и выдавать займы?
29. Как себя обезопасить организаторов ПО от других пайщиков (деньги-то ведь общие!)?
30. Если недвижимое имущество принадлежит ПО, то какой орган управления ПО может принимать решение о его отчуждении?
31. Как выводить деньги из ПО его организаторам, чтобы это было законно, а с другой стороны, у пайщиков-потребителей не возникло желания претендовать на эти деньги?
32. Есть ли ограничения в ПО по численности членов-пайщиков?
33. Есть ли ограничения на виды деятельности, которыми может заниматься ПО?
34. Если у одного пайщика сумма пая 1 млн.руб., а у другого 1 тыс. руб., сколько голосов будет иметь каждый из них на общем собрании?
35. Что такое кооперативный участок? Нужно ли его регистрировать в налоговой и прописывать в Уставе?
36. Могут ли школьники создать ПО?
37. Может ли человек, не являющийся гражданином РФ стать пайщиком ПО?
38. Может ли юр.лицо, не являющееся резидентом по Законодательству РФ стать пайщиком ПО?
39. Какие виды взносов существуют в ПО?
40. Какие взносы являются возвратными, а какие невозвратными?
41. При каких условиях пайщику возвращаются взносы?
42. Какой примерно должен быть вступительный взнос в ПО и почему?
43. Какие виды фондов существуют в ПО?
44. Какой смысл паевого фонда и зачем он нужен в ПО?
45. Что такое неделимый фонд и для чего он создаётся?
46. По какой стоимости можно внести в паевой фонд имущество? Начиная от компьютера и мебели, заканчивая недвижимостью и земельным участком? Какими документами это оформляется?
47. Нужно ли обосновывать происхождение имущества, вносимого в паевой фонд?
48. Может ли пайщик внести в ПО золотой перстень и взять под него кредит?
49. Я внес денежный пай в ПО на год, но у меня изменилась ситуация и я хочу вернуть их раньше. Обязаны ли мне их отдать?
50. Передаётся ли по наследству имущество, внесённое в ПО?
51. Можно ли внести в ПО в качестве паевого взноса нематериальный актив: патент, разработку сайта, разработку «Положения о целевой Программе», финансовую модель деятельности Общества и т.д.? Если да, то как утвердить их стоимость?
52. Применим ли «Закон о защите прав потребителей» в деятельности некоммерческого потребительского общества?
53. Как проходит контроль за ПО со стороны налоговой?
54. Какое налогообложение в ПО?
55. Какой оборот денег внутри ПО является адекватным, без привлечения внимания со стороны правоохранительных органов?
56. Возможно вмешательство государственных органов в деятельность ПО?
57. Нужно ли физическому лицу оплачивать НДФЛ=13% и подавать декларацию на получение дохода при получении возврата паевого взноса из ПО?
58. Выгодно ли создавать ПО юридическим лицам, находящимся на общей системе налогообложения (т.е.работающим с НДС)?
59. Можно ли перевести в ПО имущество юридического лица и не платить налог на имущество, а сэкономленные деньги оставить на развитие?
60. Сейчас при выдаче зарплаты в коммерческих организациях (ООО, ЗАО, ИП) оплачивается НДФЛ=13% и взносы в различные фонды = 30%. Есть ли в ПО более выгодные условия?
61. Может ли физ.лицо получить в ПО деньги, которые законно не обложатся подоходным налогом?
62. Какие налоги возникают у юр.лица, находящегося на общей системе налогообложения при внесении в паевой фонд ПО денег или имущества?
63. Можно ли фирме поставить в затраты членский взнос, оплаченный в ПО?
64. Какие налоговые льготы имеет ПО?
65. Какую систему налогообложения лучше выбрать в ПО? Какие налоги платит ПО?
66. Как будет реагировать налоговая, когда в годовом отчете ПО увидит обороты, а налоги будут равны нулю?
67. Может ли быть у ПО расчетный счет в банке? Как должны называться суммы, поступающие на р/счёт? Обналичивание возможно? Какой %?
68. Может ли ПО работать с наличными, брать деньги у физических лиц? Какие документы должны оформляться при этом?
69. В ПО нужно иметь кассовый аппарат при приёме наличных?
70. Как осуществляется работа с пайщиками юридическими и физическими лицами на прием денег (нал - без/нал), по расчетным счетам, картам и т.д.?
71. Может ли ПО принимать деньги от пайщиков и не пайщиков?
72. Нужны ли ПО лицензии на банковскую, лизинговую или финансовую деятельность?
73. Из какого фонда ПО будет финансироваться покупка имущества для нужд ПО?
74. Из какого фонда ПО будет финансироваться покупка имущества для нужд пайщика?
75. Почему в ПО нельзя применять слова «торговля», «наценка», «продажа» и т.д.? Чем они д.б. заменены и почему?
76. Будет ли являться реализацией для пайщика - юр.лица или ИП, перевод денег или имущества в ПО в виде паевых взносов?
77. Когда пайщик - юр.лицо оплачивает вступительный взнос или членские взносы в ПО, то они оплачиваются из прибыли или их можно поставить в затраты?
78. Как обосновываются затраты в ПО?
79. При вступлении в ПО, я оплатил в кассу ПО деньги, но кассовый чек мне не дали. Законно ли это?
80. Облагаются ли НДС товары, купленные на паевые взносы пайщиков и ввезённые на территорию РФ из других стран?
81. Может ли провайдер Интернет-услуг применить механизмы некоммерческого ПО с выгодой для себя?
82. Какую экономическую выгоду получит оператор кабельного телевидения, применив механизмы некоммерческого ПО?
83. Наше фермерское хозяйство имеет приличный оборот, находится на общей системе налогообложения. Налоги душат, а тут еще ВТО. Боимся разориться. Есть хоть какая-то возможность через ПО часть денег оставить у себя?
84. Есть ли преимущества у ПО перед фермерским хозяйством? Если да, то в чем они заключаются?
85. На предприятии есть база отдыха, числящаяся на балансе. Можно ли с помощью ПО сократить затраты на её содержание?
86. Занимаемся производством и продажей пластиковых окон. На нашем рынке жесткая конкуренция. Есть ли возможность снижения себестоимости продукции с помощью ПО?
87. Какая выгода создания ПО в MLM-компаниях?
88. У нас холдинг из нескольких юр.лиц, занимаемся овощеводством. Какие механизмы ПО смогут повысить конкурентноспособность нашей продукции?
89. Может ли предприятие (общая система налогообложения) передать складской комплекс в ПО и взять его назад в аренду, чтобы кредиторы не смогли обратить на него взыскание? А возникнет необходимость - вернуть этот комплекс обратно? Будет ли при этом какое-то налогообложение?
90. В период внедрения новой продукции возникает необходимость реализации её опытных образцов ниже расчетной себестоимости, за что предусмотрены налоговые санкции. Есть ли механизм законного избежания
санкций с участием ПО?
91. Какие формы управления многоквартирным домом лучше: управляющая компания, ТСЖ или ПО? И почему?
92. Можно ли гостиничный бизнес построить с помощью ПО?
93. Есть ли смысл открывать кафе-ресторан в виде ПО?
94. Малоэтажное строительство. Подходит ли этот вид деятельности под создание ПО?
95. Подпадает ли схема строительства с участием ПО под ФЗ № 214 «Об участии в долевом строительстве многоквартирных домов и иных объектов недвижимости»? И почему?
96. Подпадает ли схема строительства с участием ПО под ФЗ № 215 «О жилищных накопительных кооперативах»? И почему?
97. Можно ли съездить на отдых за счет ПО?
98. Почему в целевой Программе «Сотовая связь» должны предъявляться более широкие требования к данным пайщика?
99. Какие основные моменты надо учитывать, заключая договоры с операторами сотовой связи на предоставление выгодных тарифов для пайщиков ПО?
100. Какие рекомендации по целевой Программе «Сотовая связь» можно дать организаторам ПО, исходя из опыта?
101. Применяется ли в ПО Закон РФ «О персональных данных»?
102. Нужно ли регистрировать ПО в качестве оператора по Закону РФ «О персональных данных»?
103. Могу я на время «спрятать» имущество фирмы в ПО, чтобы судебные приставы не достали?
104. Есть ли смысл вступать в областной Союз потребительских обществ?
105. У меня временные трудности с выплатой кредита банку. Может ли ПО помочь уберечь имущество от судебных приставов?
106. Может ли одно ПО быть пайщиком другого ПО?
107. Какие отличия ПО от КПК?
108. Зачем в целевых Программах «Транспорт на паях» или «Автомобиль на паях» Вы рекомендуете, чтобы пайщик обязательно оплачивал полюс ДСАГО?
109. Как снизить риски при выдаче мелких товаров пайщикам по целевой Программе «Товары в рассрочку»?
110. Может ли ПО быть участником фондового рынка (акции, облигации), есть запрет или нет?
Вопросы и ответы на них:
1. Что такое «некоммерческий карман»?
Так мы называем нетрадиционный подход к ведению хозяйственной деятельности в форме некоммерческого ПО. Почему нетрадиционный?
Да потому, что, когда кто-то задумывает открыть дело, выбирает, как правило, между коммерческими юр.лицами типа ООО или ЗАО, ещё, как вариант, регистрируется в качестве инд.предпринимателя. А вот о существовании такой возможности, как потребительское общество, не знает, или имеет недостаточно информации для принятия обдуманного решения. Кстати, могу сказать про себя: занимаясь бизнесом 24 года, я только чуть более 5 лет назад узнал о существовании такой уникальной возможности, как некоммерческое потребительское общество, хотя Закону «О потребкооперации» в этом году исполнилось 20 лет.
Узнать-то узнал, а вот по серьёзному «въехать» в эту тему удалось в течение нескольких лет, являясь председателем совета действующего ПО. А теперь, на основании практического опыта и теоретических знаний, делюсь информацией с теми, кто хочет организовать «некоммерческий карман» в виде потребительского общества. Причем, имеет смысл делать это, как начинающему предпринимателю, так и
владельцу крупного холдинга. Например, не секрет, что для оптимизации налогообложения, многие
владельцы бизнеса создают несколько коммерческих организаций с разными системами налогообложения:
- с общей системой налогообложения
- со специальными режимами («упрощёнка», «вменёнка» или патент).
Причем, в зависимости от рентабельности бизнеса, «упрощёнку» выбирают 6% (доходы) или 15% (доходы минус расходы). Однако, не все знают, что в России существует законная «оффшорная зона» в
виде некоммерческих потребительских обществ, где налогооблагаемая база отсутствует в принципе!
Кроме того, у потребительских обществ есть ещё куча различных «фишек». Одна из самых распространенных - сохранение имущества физических илиюридических лиц ( пайщиков ПО) от рейдеров и кредиторов. В практическом плане с помощью преимуществ ПО можно реализовать практически любой проект, где конечным потребителем товаров или услуг являются физические лица, либо ИП и юр.лица, работающие на УСН (6%- доходы), ЕНВД или патенте. Переведя бизнес (или его часть) в некоммерческую плоскость, Вы сможете получить конкурентное преимущество в виде снижения цены для конечного потребителя (или оставить себе больше денег на развитие). Потребитель (т.е. пайщик ПО) получит «потребительскую выгоду»,
соответственно, Ваш проект будет иметь социальное значение, на что, собственно, и направлен Закон «О потребкооперации…в РФ». Возьмем, к примеру, провайдера доступа в Интернет. Как правило, эта организация находится на общей системе налогообложения, соответственно, в цену для конечного пользователя входят НДС, налог на прибыль, налог на имущество. Да ещё с зарплаты своих работников оплачиваются взносы в соц. фонды (30%). А как это реализуется в рамках «некоммерческого кармана»?
НДС, налога на прибыль, налога на имущество (при его стоимости менее 100 млн.руб) - нет. Да и зарплату можно в рамках ПО заменить другими выплатами. Тогда и взносы в соц. фонды не возникают.
Соответственно, цена для конечного пользователя (пайщика) может быть снижена на 15-25% без ущерба для владельца «некоммерческого кармана». Кстати, пример про Интернет-провайдера, а также про другие бизнесы будут в этой книге рассмотрены, а в Приложениях даны конкретные расчёты.
2. Какие отличия имеет некоммерческое  потребительское общество (ПО) от  других  юрл иц
Отличий у ПО от других юр.лиц много!
Рассмотрим некоторые, для примера будем сравнивать ООО и ПО:
А). Для регистрации ООО достаточно 1-го физического лица, для регистрации
ПО необходимо, как минимум, 5 физических лиц или 3 юридических лица.
Б). Уставной фонд ООО –минимум 10 тыс. руб., складочный капитал ПО
может быть и 5 рублей (например, учредители - физические лица внесли в
качестве минимального паевого взноса по 1 рублю).
В). В ООО без доверенности от имени ООО действует только одно лицо – генеральный директор (или директор, в зависимости от того, как назван в Уставе), а от имени ПО –2 лица: председатель совета и председатель правления.
Г). ООО работает с неограниченным кругом лиц, ПО (некоммерческое) –с ограниченным кругом лиц –со своими пайщиками. Если ПО ведёт коммерческую (предпринимательскую деятельность), то оно также может работать с неограниченным кругом лиц.
Д). Увеличение (уменьшение) участников ООО, а также перераспределение уставного капитала в ООО нуждается в государственной регистрации. Увеличение (уменьшение) членов ПО, а также увеличение уменьшение паевого фонда ПО не нуждается в регистрации в налоговых или других государственных органах.
Е). Одна из самых «крутых» фишек в ПО –паевой фонд. Один из примеров использования паевого фонда: возможность сохранения имущества пайщиков (физических или юридических лиц, а также ИП),
внесенного в паевой фонд от рейдеров и кредиторов. На паевые взносы пайщиков не обращаются иски по долгам пайщиков – физических или юридических лиц, а также ИП. Т.е., правильно оформленное внесение имущества в паевой фонд ПО (здания, сооружения, оборудование, земельные участки, транспортные средства и т.д.), недоступно даже для судебных приставов, не говоря уж про обычных кредиторов.
Другой пример: Возврат паевого взноса пайщику потребительского общества происходит без налогообложения и декларирования. (Например, физическому лицу не нужно оплачивать НДФЛ и подавать декларацию на получение дохода, т.к. дохода-то никакого и нет!) Возврат паевого взноса может быть в виде денег, а также недвижимости, транспортных средств, земельных участков, оборудования и т.д. и т.п.
Ж). ПО может привлекать средства и выдавать займы своим пайщикам (как физическим лицам, так и юридическим лицам, а также ИП) без необходимости лицензирования данной деятельности.
З). Также не нужна лицензия на лизинговую деятельность, вместо этого в ПО осуществляется выдача имущества своим пайщикам в рассрочку, используя механизм «обмена паями».
И). В некоммерческом ПО отсутствует налогообложение, т.к. налогооблагаемой базы нет в принципе! Все деньги, поступающие в кассу или на р/счёт ПО называются взносами: вступительными, паевыми, членскими,
членскими целевыми и т.д.
3. К ак ойс мы слл юд ямв ст уп ат ь вП О?
Люди вступают в ПО, когда видят от этого вступления какие-то преимущества, в первую очередь материальные. В ПО это называется потребительской выгодой. Это могут быть различные варианты, в том числе:
А). Получение имущества в безвозмездное пользование.
Б). Получение товаров и услуг «ниже рынка» (т.е. экономия собственных средств), за счет того, что ПО выступает «оптовым покупателем» этих товаров или услуг для своих пайщиков.
В). Объединение финансовых и имущественных ресурсов одних пайщиков для выдачи финансов и имущества другим пайщикам в рамках некоммерческой деятельности, на выгодных условиях и для пайщиков-инвесторов и для пайщиков-потребителей, соответственно конкурируя с банками и лизинговыми компаниями.
Г). Объединение финансовых ресурсов для выдачи займов под строительство каких-то объектов ради получения там недвижимости по выгодной цене или личного дохода.
Д). Сохранение имущества от рейдеров-кредиторов. И т.д. На самом деле, практически любой коммерческий проект можно перевести в некоммерческую «плоскость» и получить преимущества, как для владельцев проекта, так и для потребителей.
4. Может ли ПО занимат ься  предпринимательской (коммерческой) деятельностью
Может. В статье 5 Закона №3085-1 «О потребительской кооперации (потребительских обществах и их союзах) в РФ» сказано: «…осуществлять предпринимательскую деятельность постольку, поскольку это служит достижению целей, ради которых оно создано;» Однако, тогда теряется огромное количество преимуществ, связанных с некоммерческой деятельностью. К тому же необходимо будет вести раздельный бухгалтерский и налоговый учёт по коммерческой и некоммерческой деятельности. В общем, мои личные рекомендации следующие: коммерческая деятельность в ООО, ЗАО или ИП, некоммерческая –в ПО. Тем более, что «по жизни» Вам всё равно придётся иметь какую-то коммерческую структуру, кроме ПО.
5. Что нужно частному лицу  для того, что бы создать ПО? Ско лько  времени это занимает?
Чтобы учредить ПО, частному лицу нужно найти ещё, как минимум, 4-х человек, достигших 16-летнего возраста, т.к. минимальное кол-во частных лиц для организации ПО –5 человек. (п.1. ст.7 Закона №3085-1 «О
потребкооперации… в РФ»). Далее нужно написать Устав ПО, провести учредительное собрание ПО, на
котором утвердить список пайщиков, Устав ПО, утвердить отчет о расходовании вступительных взносов, выбрать совет ПО, а также председателя совета и ревизионную комиссию. Также желательно в тот же день, решением совета ПО сразу назначить председателя правления (он может быть учредителем ПО, а может вообще быть не пайщиком) и внести его данные в форму Р11001. Это для того, чтобы после регистрации ПО не вносить изменения в ЕГРЮЛ. (Но, в принципе, назначение сразу председателя правления –не обязательно. Совет ПО сможет назначить его в любой момент, например, уже после гос. регистрации ПО.) После этого нужно подать документы на государственную регистрацию ПО. Сколько времени Вы потратите на изготовление документов (кстати, ещё желательно утвердить некоторые внутренние документы ПО, без которых, после гос. регистрации, Общество фактически не сможет работать) –зависит от Вас. А гос. регистрация в налоговой проходит как обычного юр.лица –5 рабочих дней.

6. На  какой срок  избирается  Совет ПО?

Совет ПО ( в т.ч. председатель совета) избирается сроком на 5 лет (п. 2 ст.19 Закона №3085-1 «О потребкооперации… в РФ»).

7. На  какой срок  избирается  ревизионн ая комиссия  ПО?

Ревизионная комиссия может избираться сроком на 1-5 лет, в зависимости от того, как будет прописано в Уставе.

8. Как установить  « контроль » над Советом ПО или хотябы  иметь в нем  право « вето »?

Этот вопрос задают почти все организаторы ПО, т.к. понимают, что «маленькие деньги делятся, а большие –никогда» (это моя одна из любимых поговорок). Т.к. совет ПО избирается на учредительном собрании, Вы должны в него (совет) войти сами или «Ваши люди», т.е. доверенные лица (а лучше –Ваши ближайшие родственники: жена (муж)- дети –отец - мать. Хуже: брат - сестра, ещё хуже: двоюродные брат - сестра). На это у меня есть ещё одна любимая поговорка: «надейся на лучшее, а готовься к худшему». Совет и председатель совета выбирается на 5 лет, поэтому в течение данного периода Вы будете относительно «в безопасности», если правильно сделаете документооборот и другие регламенты в своём ПО, а также будете обеспечивать выполнение взятых обязательств ПО перед пайщиками. Ведь в ПО есть крайняя мера «расправы» с неугодным советом –его переизбрание общим собранием пайщиков. Но проведение общих собраний – исключительная компетенция совета! (п.4. ст.19 Закона №3085-1 «О потребкооперации… в РФ»). По Закону, решения совета принимаются большинством голосов (у каждого, в т.ч. председателя –1 голос). Заседание совета легитимно, если на нём присутствует не менее ¾членов совета, причем должен быть обязательно председатель или его заместитель. (п.6. ст.19 Закона №3085-1 «О потребкооперации… в РФ»). Из сказанного выше можно уже конкретно просчитать, сколько человек должны войти в совет, их Ф.И.О., а также кто и при каких обстоятельствах будет иметь «вето». Ну, а если Вам неохота просчитывать, или у Вас сомнения, приведу несколько примеров (вариантов). Итак:
А). Когда в совете ПО 2 человека, чтобы иметь полный контроль над советом, надо, чтобы членами совета были все «Ваши люди». Когда один человек в совете «не Ваш», может возникнуть (в случае недопонимания со стороны другого члена совета) следующее: когда Вы председатель совета, то решения совета Вы, конечно, сможете проводить (при равенстве голосов, голос председателя совета может быть решающим, если не
забудете это прописать в Уставе). Но это в том случае, когда Ваш другой член совета приходит на заседания совета. А вот если он их начнёт игнорировать, то ни одного легитимного решения совет не примет (т.к. по Закону заседание совета ПО легитимно, когда на нём присутствует не менее 75% членов совета). Понятно, что право «вето» у Вас будет, когда в совете из 2-х человек, Вы (или «Ваш человек») хотя бы в единственном числе.
Б). Когда в совете ПО 3 человека, чтобы иметь полный контроль над советом, надо, чтобы членами совета были также все «Ваши люди». Когда хотя бы один человек в совете «не Ваш», может возникнуть та же
ситуация, что и пункте а). Право «вето» у Вас также будет, когда в совете из 3-х человек, Вы (или «Ваш
человек») хотя бы в единственном числе.
В). Когда в совете ПО 4 человека, чтобы иметь полный контроль над советом, надо, чтобы 3 члена совета были «Ваши люди», причем один из них д.б. председателем совета или (даже можно) заместителем.
Тогда Вы проводите любое решение, вне зависимости от голоса 4-го члена совета и даже не важно, приходит он на совет или игнорирует его. (Даже если этот четвёртый –председатель совета!) Понятно, что право «вето» у Вас будет, когда в совете из 4-х человек, как минимум, два «Ваших человека».
Г). Когда в совете ПО 5 человек, чтобы иметь полный контроль над советом, надо, чтобы 4 члена совета были «Ваши люди». Тогда Вы проводите любое решение, вне зависимости от голоса 5-го члена
совета и даже не важно, приходит он на совет или игнорирует его. Право «вето» у Вас будет, когда в совете из 5-х человек, было, как минимум, два «Ваших человека». Дальше можно экстраполировать на совет из 6-ти, 7-ми и т.д. человек. Но, поверьте моему опыту (а орг. вопросами я начал заниматься ещё в 4-м классе школы), что максимальное (именно максимальное!) количество человек для принятия решений –5. Всё что больше –это «показушное количество». В любом случае, сначала решение будет «обговариваться» в узком кругу, а потом выноситься на любое количество участников, с заранее прогнозируемым результатом.

9. Кто выбирает  (назначает  председ ателя  правления)

Назначение и увольнение председателя правления ПО –исключительная компетенция совета ПО. (п.4. ст.19 Закона №3085-1 «О потребкооперации… в РФ»).

10. Кто « главней»- председатель Совета или председ ател ь правления

Ответ на это вопрос не такой однозначный, как может показаться на первый взгляд. С одной стороны, назначает и увольняет председателя правления совет ПО, возглавляемый председателем совета. И когда совет ПО «подконтролен» председателю совета, то, конечно, председатель совета «главней». Однако, в ситуации, когда председатель совета не может «провести» решение на совете об увольнении председателя правления, «главней» может быть председатель правления, т.к. он также, как и председатель совета, действует от имени ПО без доверенности и имеет другие полномочия «1-го лица» организации.

11. В какой срок  должны  исполняться решения ревизионной комиссии?
И кто за  это отвечает?

Решения ревизионной комиссии должны рассматриваться и исполняться в течение 30 дней советом или правлением ПО. В случае неисполнения этого решения или несогласия с тем, как оно было исполнено, ревизионная комиссия выносит вопрос на общее собрание ПО. (п.3. ст.20 Закона №3085-1 «О потребкооперации… в РФ»).

12. Кто может н азначить проведение  общего собрания  ПО?
Это исключительная компетенция совета ПО. (п.4. ст.19 Закона №3085-1 «О потребкооперации… в РФ»).

13. Может л и ПО контролировать один человек
Сложно, но можно. Расскажу варианты, как это делается. Конечно, этому человеку понадобится помощь в решении данного вопроса. Рекомендую сразу решить, кто будет «помощниками». Исходя из своего личного опыта (иногда «горького»), не рекомендую брать в «помощники» друзей-знакомых, партнеров по бизнесу, а также дальних родственников. Не верите? Ну, дело Ваше, пробуйте… Кто же остаётся? Только ближайшие родственники: жена (муж) –дети –отец - мать. Итак, открываю «секрет»: ПО контролируется на 3-х уровнях:
1). Ревизионная комиссия
2). Совет
3). Общее собрание.
Рассмотрим все 3 уровня, чтобы иметь максимальный контроль.
1). Ревизионная комиссия –статья 20 Закона «О потребкооперации… в РФ».
А). Ревизионная комиссия контролирует фактически любую деятельность ПО
(в т.ч. деятельность совета и правления) и подотчетна общему собранию пайщиков.
Б). Действует на основании «Положения», которое утверждается общим собранием пайщиков.
В). Решения Ревизионной комиссии должны исполняться советом или правлением в течение 30 дней. Если не исполняются, то это решение Ревизионная комиссия передает на рассмотрение общему собранию пайщиков.
Однако, внимание!
Г). Ревизионная комиссия не может назначать сама общее собрание. Проведение общих собраний –исключительная компетенция совета (п.5 и п.6 статьи 16, п.4 статьи 19 Закона «О потребкооперации… в РФ»).
ВЫВОД №1: Ревизионная комиссия должна быть «под контролем». Поэтому, при учреждении ПО необходимо, чтобы в неё вошли «помощники» человека, про которого идёт речь в данном пункте. Количественный состав рев.комиссии, а также персональный состав зависит, кроме всего прочего, от
«Положения о ревизионной комиссии», которое утвердит общее собрание пайщиков.
2). Совет –статья 19 плюс другие статьи Закона «О потребкооперации… в РФ».
А). Совет правомочен, если на его заседании присутствует на менее 75% членов совета, в т.ч. председатель или его заместитель. (п.6. статья 19 Закона).
Б). Варианты контроля над советом были рассмотрены в п.8, поэтому не будем здесь на этом останавливаться.
ВЫВОД №2: Совет д.б. «под контролем», не обязательно даже его возглавлять самому или кому-то из «помощников» (например, когда количественный состав совета равен 4-м).
3). Общее собрание пайщиков –статья 16 плюс другие статьи Закона «О потребкооперации… в РФ».
А). В ПО существуют 2 вида общих собраний –общее собрание пайщиков ПО и общее собрание уполномоченных ПО (фактически уполномоченных КУ). В нашем случае будем проводить общее собрание ПО.
Б). Понятно, что чем больше ПО по количеству пайщиков и чем больше они разбросаны территориально, тем сложнее собрать общее собрание пайщиков (50% от общего количества). Однако, когда Вы продумываете контроль над ПО перед его учреждением (т.е. перед гос.регистрацией), а не после, Вы можете применить следующую схему: пайщик при вступлении в ПО пишет в заявлении на вступление в пайщики, что
он уполномочивает другого человека, в случае, если он сам не присутствует на собрании, принимать за него решения по всем вопросам, с правом решающего голоса. Таким образом, достигается практически 100% явка на общее собрание, хотя там может присутствовать 5-10 человек. Кстати, Вы заметили, что я написал «…уполномочивает другого человека…»? Думаю, заметили, т.к. это «резануло ухо». И подумали: ошибся автор, видимо имел в виду «…уполномочивает другого пайщика…». А вот и нет! Написано так, как я имел в виду, т.к. «…уполномочивает другого пайщика…» можно было писать в течение 20 лет (с июня 1992г по апрель 2012г). Однако, в начале мая этого (2012г) «лафа» закончилась. В Закон «О потребкооперации… в РФ» были внесены изменения (п.5. статьи 18), на основании которого, пайщик ПО может представлять на общем собрании только одного (!!!) другого пайщика. Однако, «что не запрещено, то разрешено». Т.е. Закон запретил пайщику представлять интересы больше чем одного пайщика, но, внимание! Не запретил это делать не пайщику!
ВЫВОД №3: Чтобы провести общее собрание пайщиков ПО (любое количество), достаточно, чтобы присутствовал один человек (не пайщик), который имеет «на руках» доверенности от пайщиков. Если на собрании ещё будут присутствовать другие пайщики, то это - пожалуйста, но у этого не пайщика будет всё равно более 50% голосов. Понятно, что Ф.И.О. и другие данные этого человека (например, председателя
правления или зам.председателя правления), должны быть явно прописаны в доверенности, которая выписывается каждым пайщиком или это прописывается в заявлении на вступление в пайщики.
Таким образом, в данном пункте я Вам рассказал о принципах контроля над ПО одним человеком (вместе со своими «помощниками»). Кстати, есть и ещё некоторые нюансы, которые можно применить, когда Вам
по каким-то причинам не подойдёт то, что написано в данном пункте. Тогда это я могу рассказать на индивидуальных консультациях, если не додумаетесь сами или не найдёте информацию в сети Интернет.
Возможно, Вам показалось, что я сильно много занял Вашего времени, подробно рассказывая о вариантах контроля над организацией, которую мы обсуждаем (ПО). Тогда имейте в виду, что, скорее всего, также думал один известный российский миллиардер, которого «попросили» из партии, в которую он вложил
(как говорит пресса) около 1 млрд. руб.

14. Как  собрать общее собрание пайщиков,  вед ь  их  всех  надо  уведомлят ь  письменно, а всем  всегда  некогда,  а кто и согласится  прийти, то  забудет

Да, есть ещё одна неприятность, которая введена в мае 2012г и которую надо иметь в виду.
Совет должен уведомить в письменной форме пайщиков ПО за 7 дней до проведения общего собрания. (Время, место, повестка плюс предоставить материалы). Кроме отправки заказных писем (что разорительно и требует огромных людских ресурсов), можно задействовать смс-рассылку. Как это «узаконить»?
Пайщик при вступлении в ПО сам соглашается, что смс-сообщение от совета ПО на указанный в заявлении мобильный телефон он будет воспринимать, как письменное уведомление. В худшем случае (судебный процесс), легко доказать, что уведомление с определенным текстом пайщику отправлено, т.к. в смс-рассылке на каждое сообщение есть свой идентификатор, номер телефона, отправитель и текст сообщения. Также расшифровка по мобильному телефону подтвердит, что данное сообщение было пайщиком получено. Ну, а чтобы собрание было правомочно без тех пайщиков, кому «некогда» или кто «забыл», см. п.13. Там даны чёткие инструкции на эту тему.

15. Можно ли п айщика исключить из ПО без его согласи я? Если  да, то при каких условиях?
Можно, но практически очень сложно.За 20 дней до собрания, этот пайщик обязательно д.б. извещён в письменном виде, что будет рассматриваться вопрос о его исключении с указанием причин. (п.3. и п.4. ст.13 Закона №3085-1 «О потребкооперации… в РФ»). Исключить может только собрание, причем, если за это решение проголосует не менее 75% пайщиков ПО. (Не присутствующих на собрании, а именно от кол-
ва членов!) (п.1. ст.18 Закона №3085-1 «О потребкооперации… в РФ»).

16. Где происходит  государственная регистрация ПО?
В налоговой инспекции, как обычного юридического лица (ООО-ЗАО).

17. Какие слова в названии ПО должны  быть обязательны
Д.б. слова «Потребительское общество» и указание на основную цель его деятельности. (ст.2 Закона №3085-1 «О потребкооперации… в РФ» и п.3. статья 116 ГК РФ).

18. К акую организационн о-правовую  форму имеет ПО?

ПО имеет организационно-правовую форму, которая называется «потребительский кооператив» (на основании статьи 116 Гражданского Кодекса РФ). По ОКОПФ (общероссийскому каталогу организационно - правовых форм) это код 85.

19. Что делать,  когда нотариус  отказывается  заверять  заявление на регистрацию ПО,  когда там указано два лица, которые могут действовать без доверенности?

Принести и показать ему Закон РФ «О потребительский кооперации (потребительских обществах, их союзах) в РФ», подчеркнув два пункта статьи 19 этого Закона:
А). пункт 2 (про председателя совета)
Б). пункт 12 (про председателя правления)

20. Какими документами подтверждается  принадлежность  к ПО?

В Законе «О потребкооперации… в РФ» написано, что должен быть «документ, удостоверяющий членство» (п.3. ст.10). То есть, может быть любой вариант, который Вы пропишите в Уставе или примите решением какого-то органа управления ПО (общего собрания, совета или правления), например:
а). пластиковая карточка,
в). картонная карточка,
в). лист обычной бумаги с подписью и печатью уполномоченного лица
(председателя совета, председателя правления, председателя кооперативного участка, которому делегировали такие полномочия) –например, вступающий в пайщики пишет заявление в 2-х экземплярах, один экземпляр остаётся в ПО, а на другом экземпляре пишется дата и номер решения совета о приеме его в пайщики, ставится подпись и печать уполномоченного лица и возвращается пайщику.

21. Какое минимальное количество  физических  и юридических лиц достаточно  для регистрации ПО?
Для создания (регистрации) ПО достаточно 5 физических лиц или 3 юридических лица (п.1. ст.7 Закона «О потребкооперации… в РФ»).

22. Какой минимальный уставной  фонд возможен  в ПО?

В ПО это называется складочный капитал (или паевой фонд). Минимальный складочный капитал при учреждение ПО зависит от количества пайщиков-учредителей и минимального размера паевого взноса, который они (пайщики-учредители установили). Есть примеры, когда минимальный паевой взнос устанавливают в размере 1 рубля. Поэтому минимальный складочный капитал будет равен произведению
количества пайщиков учредителей на минимальный паевой взнос.

23. Кто может действовать от  имени ПО без  доверенности?

Председатель совета (п.2. ст.19 Закона «О потребкооперации… в РФ») и председатель правления (п.12. ст.19 Закона «О потребкооперации… в РФ.)

24. Нуждается ли  в государственной регистрации увеличение (уменьшение) членов ПО?
Нет.

[bookmark: _GoBack]25. Н уж да ет сял и вг ос уд ар ст ве нн ойр ег ис тр ац ииу ве ли че ни е
(у ме нь ше ни е) п ае во гоф он даП О?
Нет.
26. Вк ак ойм ом ен т п ай щи к с та но ви тс я п ай щи ко м?
Чтобы стать пайщиком, надо написать заявление на вступление в пайщики с
указанием обязательных по Закону данных, а также оплатить вступительный и
минимальный паевой взнос.
После этого, в течение 30 дней совет ПО должен утвердить список пайщиков,
принятых в ПО.
А датой вступления в пайщики будет считаться дата оплаты вступительного и
минимального паевого взноса. (ст.10 Закона «О потребкооперации… в РФ»).
27. Н уж нол и в ес тир ее ст р п ай щи ко в П О ик ак иед ан ны е вн ёмд ол жн ы
б ыт ь о бя за те ль но
Да, реестр пайщиков вести нужно (ст.27 Закона «О потребкооперации… в
РФ»).
Кстати, это обязательное условие введено в действие с 5 мая 2012 года
Федеральным законом от 23 апреля 2012 года N 37-ФЗ.»)
Для пайщиков –физических лиц предусмотрены следующие данные:
А). Ф.И.О.
Б). Дата рождения
В). Место жительства
Г). Почтовый адрес
Д). Контактные телефоны и (при наличии) адрес электронной почты
Е). Дата вступления в ПО
Ж). Дата прекращения членства в ПО
З). Сумма паевого взноса
Для пайщиков –юридических лиц:
А). Наименование юридического лица
Б). Государственный регистрационный номер записи о государственной
регистрации юридического лица (основной государственный регистрационный
номер)
В). Идентификационный номер налогоплательщика
Г). Место нахождения
Д). Почтовый адрес
Е). Контактные телефоны и (при наличии) адрес электронной почты
Ж). Дата вступления в ПО
З). Дата прекращения членства в ПО
И). Сумма паевого взноса
28. М ож етл и П О п ри вл ек ат ь с ре дс тв а о т ф из ич ес ки х л ицив ыд ав ат ь
з ай мы
ПО может:
А). привлекать заемные средства от пайщиков и других лиц;
Б). кредитовать и авансировать своих пайщиков.
Так дословно написано в статье 5 Закона «О потребкооперации… в РФ»).
Однако, привлекать заёмные средства от не пайщиков не рекомендуем, если у
Вас некоммерческое ПО.
29. К акс еб я о бе зо па си тьо рг ан из ат ор овП О о т д ру ги х п ай щи ко в
(д ен ьг и-т о в ед ь о бщ ие)?
Перед тем, как создавать ПО под какой-то проект, надо сначала определиться
с целями и задачами и их расписать. Ведь ПО - не частная фирма, поэтому там
много вопросов надо учесть сразу, при создании ПО, иначе, некоторые вопросы,
в том числе и тот, что задан, решить будет практически невозможно.
Общие рекомендации по заданному вопросу следующие:
А). Надо установить контроль над советом ПО, а ещё лучше над всем ПО. (как
это сделать –см. п. 8 и п.13)
Б). Необходимо продумать и прописать все регламенты действий пайщиков,
начиная с заявления на вступление в ПО и договоре об участии в хозяйственной
деятельности, заканчивая соответствующими «Положениями» о целевых
Программах ПО.
В). Ежеквартально решением совета надо списывать в расходы денежные
средства, затраченные на содержание ПО (в т.ч. оплаченные по трудовым или
гражданско-правовым договорам организаторам ПО).
В общем, когда грамотно ведется документооборот, никаких проблем с
заданным вопросом не будет.
30. Е сл и н ед ви жи мо е и му ще ст воп ри на дл еж итП О, т о к ак ойо рг ан у пр ав ле ни я П О м ож етп ри ни ма тьр еш ен иеое гоо тч уж де ни и?
Общее собрание пайщиков ПО. (статья 16 Закона «О потребкооперации… в
РФ»).
Причем, решение д.б. принято не менее чем 75% голосов пайщиков ПО (не
присутствовавших на собрании, а от общей численности!). (п.1.1., ст. 18 Закона
«О потребкооперации… в РФ»).
31. К акв ыв од ит ь д ен ьг и и з П О е гоо рг ан из ат ор ам ч то быэ тоб ыл о
з ак он но асд ру го й с то ро ны уп ай щи ко в-п от ре би те ле й н е в оз ни кл о
ж ел ан ияп ре те нд ов ат ь н а э тид ен ьг и?
Незаконные варианты вообще не рассматриваем!
Надо при создании ПО, устанавливать «Правила игры», известные всем
пайщикам, тогда никто не будет «претендовать» на то, что ему не принадлежит.
А даже если будет претендовать, у него вряд ли что получится.
Вариантов много, рассмотрим некоторые:
А). Данное ПО может стать пайщиком Вашего «семейного» ПО и оплачивать,
например, членский взнос за то, что Ваше «семейное» ПО предоставляет в
безвозмездное пользование денежные средства, помещение, транспорт,
компьютеры, мебель, да что угодно… Соответственно, деньги без
налогообложения перекочевывают в Ваше семейное ПО. А там Вы можете их
тратить уже легче –начиная от покупки земли, заканчивая отдыхом в Испании,
Франции или Таиланде (где хотите!). Правильную целевую программу напишите
и отдыхайте за счет своего семейного ПО!
Б). Аутсорсинг. Руководство ПО нанимает ИП или ООО, которые занимаются
выполнением различных работ (оказанием услуг), которые, действительно
нужны для ПО.
Сколько им будет оплачивать ПО –решать совету ПО или председателю
правления.
В). Вы передаёте в качестве паевого взноса в ПО своё личное имущество,
которым пользуетесь в хозяйственной деятельности: компьютеры и другую
оргтехнику, мебель, автотранспорт и т.д. и т.п. (например, на 10 млн.руб.).
Далее ПО Вам передаёт всё это обратно в безвозмездное пользование. Как
пользовались Вы ноутбуком - сотовым телефоном - автомобилем, так и
пользуетесь.
Но зато теперь ПО Вам стало должно 10 млн. руб.!
Причем, заметьте, Вы эти 10 млн.руб. сможете получить, не заплатив даже
НДФЛ!
Причем совершенно законно! Ведь возврат паевого взноса не декларируется и
никаким налогом не облагается!
Вы спросите, по какой цене можно оформить ноутбук - сотовый телефон – автомобиль в ПО?
По той, по которой примет совет ПО!
32. Е ст ь л и о гр ан ич ен иявП О п о ч ис ле нн ос тич ле но в-п ай щи ко в?
Нет.
33. Е ст ь л и о гр ан ич ен иян а в ид ы д ея те ль но ст и, к от ор ым и м ож ет з ан им ат ьс я П О?
Нет.
34. Е сл и уо дн ог о п ай щи кас ум мап ая1 м лнр уб, ауд ру го го1 т ыс р уб,
с ко ль ког ол ос овб уд ети ме тьк аж ды й и з н ихн а о бщ емс об ра ни и?
Каждый пайщик, обозначенный в данном примере, будет иметь по 1 голосу.
35. Ч тот ак оек оо пе ра ти вн ыйу ча ст ок Н уж нол и е гор ег ис тр ир ов ат ь в н ал ог ов ойип ро пи сы ва тьвУ ст ав е?
Кооперативный участок (КУ) –это часть ПО, который создаётся, как правило,
по территориальному признаку. (статья 1 Закона «О потребкооперации… в РФ»).
КУ не имеет статуса филиала или представительства, поэтому согласовывать с
кем-то создание КУ не нужно, ставить в известность государственные органы
тоже не нужно.
Достаточно решения органа управления ПО (как правило, решения совета
ПО).
Ещё КУ удобно тем, что пайщикам можно присваивать коды в соответствии с
принадлежностью к КУ, это улучшает учёт.
36. М ог утл и ш ко ль ни кис оз да тьП О?
Могут.
В пункте 1 статьи 7 Закона №3085-1 «О потребительской кооперации
(потребительских обществах и их союзах) в РФ» сказано: «Учредителями
потребительского общества могут быть граждане, достигшие 16-летнего
возраста».
Кроме того, в пункте 2 статьи 26 Гражданского Кодекса РФ сказано:
« Несовершеннолетние в возрасте от четырнадцати до восемнадцати лет вправе
самостоятельно, без согласия родителей, усыновителей и попечителя:
… По достижении шестнадцати лет несовершеннолетние также вправе быть
членами кооперативов в соответствии с законами о кооперативах.»
37. М ож етл и ч ел ов ек н е я вл яю щи йс я г ра жд ан ин омР Ф с та ть п ай щи ко м П О?
Может.
Ограничений в Законе №3085-1 «О потребительской кооперации
(потребительских обществах и их союзах) в РФ» на это нет.
38. М ож етл и ю р.л иц о, н е я вл яю ще ес я р ез ид ен то м п о З ак он од ат ел ьс тв у
Р Ф с та тьп ай щи ко м П О?
Может.
Ограничений в Законе №3085-1 «О потребительской кооперации
(потребительских обществах и их союзах) в РФ» на это нет.
39. К ак иев ид ы в зн ос овс ущ ес тв ую т вП О?
Вступительный и паевой –обязательные по Закону, а также членские и
членские целевые –когда прописаны в Уставе ПО.
40. К ак иев зн ос ы я вл яю тс я в оз вр ат ны ми ак ак иен ев оз вр ат ны ми
Паевые взносы –возвратные.
Все остальные –невозвратные.
41. П рик ак иху сл ов ия х п ай щи кув оз вр ащ аю тс я в зн ос ы?
Во-первых, возвращаться могут только паевые взносы. В денежном или
натуральном выражении. (статья 14 Закона «О потребкооперации… в РФ»).
А условия, как правило, прописываются в Уставе ПО или в Уставе делаются
ссылки на различные внутренние документы ПО, которые утверждаются
решением общего собрания.
42. К ак ойп ри ме рн о д ол же н б ыт ь в ст уп ит ел ьн ыйв зн освП О ип оч ем у?
Вступительный взнос –это денежная сумма, направленная на покрытие
расходов, связанных с вступлением в потребительское общество (статья 1
Закона «О потребкооперации… в РФ»).
Поэтому, как правило, данный взнос делают небольшим. Например, от 10 до
200 рублей.
43. К ак иев ид ы ф он до в с ущ ес тв ую т вП О?
А). Паевой фонд
Б). Неделимый фонд
В). Фонд развития потребительской кооперации
Г). Резервный фонд
Д). Иные фонды в соответствии с Уставом ПО. (статья 23 Закона «О
потребкооперации… в РФ»).
44. К ак ойс мы слп ае во гоф он даиз ач емо н н уж енвП О?
Паевой фонд –основа деятельности ПО. Он состоит из паевых взносов,
являющихся одним из источников формирования имущества ПО. (статья 1
Закона «О потребкооперации… в РФ»).
Паевые взносы, по действующему российскому законодательству, не
декларируются и никаким налогом (при внесении в паевой фонд или при
получении из паевого фонда) не облагаются.
Имущество или денежные средства, находящиеся в этом фонде, имеют самую
высокую защиту от внешнего вмешательства во внутрихозяйственную
деятельность ПО на основании действующего Законодательства РФ. В том числе
от государственных органов (включая судебных приставов) и органов местного
самоуправления. В этом состоит один из основных принципов
существования потребительской кооперации в РФ.
На паевые взносы не могут обращаться взыскания по личным долгам и
обязательствам пайщиков. (статья 22 Закона «О потребкооперации… в РФ»).
В паевой фонд потребительского общества можно вносить деньги,
оборудование, да и любое другое имущество, знания, сооружения, землю… А
кроме того - неимущественные права, имеющие денежную оценку!
Внося своё имущество в паевой фонд ПО, пайщик (физическое или
юридическое лицо) изменяет правовой режим этого имущества, а также режим
его налогообложения и платежей, связанных с эксплуатацией или содержанием.
Вместе с тем, пайщик может спокойно пользоваться данным имуществом,
например, получив его в безвозмездное пользование под залог своего паевого
взноса.
Заметьте, что под залог своего паевого взноса можно получить и имущество
(денежные средства) и других пайщиков!
Кстати, как только пайщик внёс в паевой фонд имущество или
неимущественные права, то у него сразу появляется право на получение
возврата паевого взноса. Например, в виде денежных средств.
Пример: внёс пайщик (физ.лицо) в паевой фонд ПО мебель, компьютер или
автомобиль. Далее получил их в безвозмездное пользование. (Т.е., как сидел на
стуле, который внёс в паевой фонд, так и продолжает сидеть. Как пользовался
компьютером, который внёс в паевой фонд, так и продолжает им пользоваться.
Как ездил на автомобиле, который внёс в паевой фонд, так и продолжаем
ездить.)
Но!
Теперь он может получить возврат паевого взноса деньгами (даже не
оплачивая подоходный налог 13%)!
И заметьте: сидеть, пользоваться и ездить он продолжит!
В общем, паевой фонд –это «клондайк» для применения различных схем и
механизмов деятельности некоммерческого ПО.
Лично я, чем дальше изучаю и обдумываю эти механизмы, тем больше
открываю для себя нового. (А уже 6-й год идёт!)
45. Ч тот ак оен ед ел им ыйф он д ид ляч ег о о н с оз да ёт ся
Это часть имущества потребительского общества, которая не подлежит
отчуждению или распределению между пайщиками и порядок формирования и
использования которой определяется Уставом ПО. (статья 1 Закона «О
потребкооперации… в РФ»).
Говоря другим языком, это ещё один вариант от внешнего вмешательства
(после паевого фонда), а также от вмешательства недобросовестных пайщиков.
46. П о к ак ойс то им ос тим ож нов не ст и вп ае во й ф он д и му ще ст во
Н ач ин аяо т к ом пь ют ер а им еб ел и, з ак ан чи ва я н ед ви жи мо ст ьюи з ем ел ьн ыму ча ст ко м? К ак им и д ок ум ен та миэ тоо фо рм ля ет ся
Стоимость вносимого паевого взноса утверждается советом ПО или комиссией,
которую он назначает. (Это прописывается в Уставе или внутренних документах
ПО). Т.е. по какой стоимости договоритесь с советом (или оценочной
комиссией), по такой и внесёте.
Внесение паевого взноса в виде имущества оформляется заявлением
пайщика, договором, решением совета (или оценочной комиссии) и актом
приема-передачи имущества.
Передача имущества, требующая государственной регистрации (например,
автомобиля, недвижимости, земельного участка), проходит данную процедуру.
47. Н уж нол и о бо сн ов ыв ат ь п ро ис хо жд ен иеи му ще ст ва в но си мо гов п ае во й ф он д?
Нет.
48. М ож етл и п ай щи к в не ст и вП О з ол от ойп ер ст ен ь ив зя тьп одн ег о
к ре ди т?
Может, если соответствующий орган ПО (совет ПО или комиссия по оценке,
назначенная советом) примет этот перстень в паевой фонд и примет решение
под залог этого перстня выдать заём пайщику.
49. Яв не с д ен еж ны й п айвП О н а г од н о ум ен я и зм ен ил ас ь с ит уа ци я и ях оч у в ер ну тьи х р ан ьш е. О бя за ныл и м неи х о тд ат ь?
Паевой взнос возвратный, поэтому вернуть Вам денежный пай ПО обязано, но
в сроки, под которыми Вы сами подписались.
50. П ер ед аё тс я л и п о н ас ле дс тв у и му ще ст во в не сё нн оевП О?
По наследству передаётся паевой взнос. (статья 14 Закона «О
потребкооперации… в РФ»). Все процедуры прописываются в Уставе ПО или
других документах, утвержденных общим собранием.
Если имущество внесено в паевой фонд, то наследнику пайщика ПО обязано
выплатить стоимость паевого взноса. Если же паевым взносом была земля или
недвижимость, то ПО может вернуть землю или недвижимость.
51. М ож нол и в не ст и вП О вк ач ес тв е п ае во гов зн ос а н ем ат ер иа ль ны й
а кт ив п ат ен т, р аз ра бо тк у с ай та р аз ра бо тк у « По ло же ни я оц ел ев ой П ро гр ам ме », ф ин ан со ву ю м од ел ь д ея те ль но ст и О бщ ес тв а итд? Е сл и
д а, т о к аку тв ер ди тьи х с то им ос ть
Внести неимущественные права, имеющие денежную оценку можно.
Стоимость, как правило, утверждает совет ПО или назначаемая им комиссия.
Однако работу (например, разработку сайта) внести нельзя. А вот сайт, как
готовый продукт –можно.
Разработку целевой Программы –внести нельзя, а вот «Положение о целевой
Программе» (готовый продукт) –можно.
И т.д.
Ещё немаловажный момент: нематериальный актив (неимущественные права)
должны действовать не менее года.
52. П ри ме ни м л и « За ко н оз ащ ит е п ра в п от ре би те ле й»вд ея те ль но ст и
н ек ом ме рч ес ко гоп от ре би те ль ск ог о о бщ ес тв а?
Нет.
Данный Закон в некоммерческом ПО не действует.
Деятельность некоммерческого ПО регулируется Уставом, внутренними
документами и регламентами. Некоммерческое ПО, по отношению к свои
пайщикам, продавцом товаров или услуг, не является.
53. К акп ро хо ди т к он тр ол ь з а П О с о с то ро нын ал ог ов ой
Как обычного юр.лица (ООО-ЗАО) или ИП.
ПО сдаёт отчеты о своей деятельности, налоговая контролирует.
54. К ак оен ал ог оо бл ож ен иевП О?
Некоммерческие __________ПО работают «по белому», а созданные по тем принципам,
что мы рекомендуем, не имеют налогооблагаемой базы.
Т.е. нет ухода от налогов или оптимизации налогообложения! Просто, нет
налогооблагаемой базы!
Почему?
Так доходов нет вообще!
Все средства, поступающие в некоммерческое ПО называются взносами. А на
взносы, поступающие на уставную деятельность ПО, налоги не начисляются!
При регистрации некоммерческого ПО, как юр.лица, не забудьте написать
заявление с переходом на «упрощёнку» (УСН) 6% (доходы)!
И имейте в виду, что будете постоянно сдавать «нулевую» декларацию, т.к.
налог по УСН 6% всегда будет равен нулю!
55. К ак ойо бо ро т д ен егв ну тр и П О я вл яе тс я а де кв ат ны м, б ез п ри вл еч ен ияв ни ма ни я с о с то ро нып ра во ох ра ни те ль ны х о рг ан ов
Любой.
ПО занимается законной деятельностью, работает абсолютно «по белому», без
всяких «серых» и «черных» схем.
Самое главное, надо выполнять обязательства перед пайщиками и не
провоцировать их писать письма в правоохранительные органы.
56. В оз мо жн о в ме ша те ль ст вог ос уд ар ст ве нн ыхо рг ан оввд ея те ль но ст ь
П О?
Государственные органы и органы местного самоуправления не вправе
вмешиваться в хозяйственную финансовую и иную деятельность
потребительских обществ, за исключением случаев, предусмотренных законами
Российской Федерации. (статья 3 Закона «О потребкооперации… в РФ»)
57. Н уж нол и ф из ич ес ко мул иц у о пл ач ив ат ь Н ДФ Л=13% ип од ав ат ь
д ек ла ра ци ю н а п ол уч ен иед ох од а п рип ол уч ен иив оз вр ат а п ае во го в зн ос а и з П О?
Нет, не нужно.
Возврат паевого взноса доходом не является, не декларируется и подоходным
налогом не облагается.
58. В ыг од нол и с оз да ва тьП О ю ри ди че ск имл иц ам н ах од ящ им сян а
о бщ ейс ис те мен ал ог оо бл ож ен ия(тер аб от аю щи м сН ДС?
Зависит от того, кто у этих юридических лиц является заказчиками
(покупателями) их продукции (услуг) и какие цели преследуются для создания
ПО («некоммерческого кармана»).
А). Если заказчиками (покупателями) являются физические лица, а также
юридические лица или ИП на «упрощёнке» (УСН) 6% (доходы) или «вменёнке»
(ЕНВД) –то создание «некоммерческого кармана» (т.е. параллельного
некоммерческого ПО) очень выгодно!
Как минимум –это отсутствие налогооблагаемой базы (НДС, налог на
прибыль, налог на имущество). Кроме того, паевой фонд позволяет защитить
имущество от рейдеров-кредиторов. Плюс ещё всякие полезные моменты,
например, отсутствие необходимости в кассовых аппаратах при наличном
обороте или отсутствие в необходимости лицензирования…
Есть практические примеры, когда владельцы бизнеса, переводя часть этого
бизнеса в «некоммерческую плоскость», достигали желаемых целей для
снижения себестоимости товаров (услуг) или повышения рентабельности,
защиты от рейдеров-кредиторов.
Например, один крупный холдинг из юридических лиц, оказывал спортивно-
оздоровительные услуги физическим лицам.
Для того, чтобы заниматься в спортивных залах, бассейнах, на
спортплощадках и т.д., человек покупал годовой абонемент.
С общей выручки оплачивались НДС, налог на прибыль, налог на имущество.
В дальнейшем, параллельно было создано ПО, члены-пайщики которого имели
доступ ко всем спортивно-оздоровительным услугам, но оплачивали они не
абонемент, а членские взносы в ПО.
Соответственно, никакой налогооблагаемой базы с членских взносов не
возникало.
Таким образом, часть сэкономленных средств была затрачена на улучшение
материально-технической базы, а за счет другой части уменьшена стоимость
услуг для их потребителей.
Б). Если же у юридического лица, находящегося на общей системе
налогообложения, заказчиками (покупателями) являются юридические лица или
ИП на «упрощёнке» (УСН) 15% (доходы минус расходы) или на общей системе
налогообложения –то выгоды применения ПО тоже могут быть, однако, они не
так привлекательны.
В этом случае, как говорится, задачу надо решать не «в лоб», а в 2-3
действия.
В любом случае, сначала обсуждаются цели и продумываются варианты в
зависимости от тех.задания
59. М ож нол и п ер ев ес тивП О и му ще ст вою ри ди че ск ог о л иц а ин е
п ла ти тьн ал огн а и му ще ст во ас эк он ом ле нн ыед ен ьг и о ст ав ит ь н а
р аз ви ти е?
Да, можно.
Сначала юридическому лицу надо вступить в пайщики ПО.
Затем можно внести своё имущество в паевой фонд ПО и тут же получить это
же имущество в безвозмездное пользование (как пайщику).
Имущество будет в этот момент на балансе ПО, а некоммерческое ПО,
находящееся на УСН 6% (доходы), налог на имущество не платит (если
стоимость имущества ПО менее 100 млн. руб.)
Т.е. сэкономленные деньги останутся в ПО.
60. С ей ча с п рив ыд ач е з ар пл ат ы вк ом ме рч ес ки х о рг ан из ац ия х (О ОО
З АО И П) о пл ач ив ае тс я Н ДФ Л=13% ив зн ос ы вр аз ли чн ыеф он ды=
30%. Е ст ь л и вП О б ол еев ыг од ны е у сл ов ия
Есть.
Например, материальная помощь. Оплачивается только НДФЛ=13%, взносы в
соц.фонды отсутствуют.
Может выплачиваться любому пайщику ПО, ограничений в сумме и
периодичности нет. Только грамотно документы оформлять нужно.
Обязательно: заявление пайщика на выдачу мат. помощи и решение совета
ПО.
61. М ож етл и ф изл иц о п ол уч ит ь вП О д ен ьг и, к от ор ыез ак он нон е
о бл ож ат сяп од ох од ны м н ал ог ом
Может.
Например, возврат паевого взноса.
62. К ак иен ал ог и в оз ни ка ютую р.л иц а, н ах од ящ ег ос я н а о бщ ейс ис те ме н ал ог оо бл ож ен ияп рив не се ни и вп ае во й ф он д П О д ен еги ли и му ще ст ва
Никакие налоги не возникают, т.к. в взнос в паевой фонд осуществляется из
оборотных средств и реализацией не считается. (Подпункт 4 пункта 3 статьи 39
Налогового Кодекса РФ).
63. М ож нол и ф ир меп ос та ви тьвз ат ра тыч ле нс ки й в зн ос о пл ач ен ны й в П О?
Традиционный ответ –нет. Когда фирма является пайщиком ПО, то членский
взнос выплачивается из прибыли фирмы.
Однако существует вариант, когда членский взнос в ПО может уменьшать
налогооблагаемую базу по прибыли. Это тогда, когда фирма (ООО-ЗАО-ОАО)
была учреждена потребительским обществом и в Уставе этой фирмы есть
обязательства по оплате в ПО членских взносов. (п.29, статья 264 Налогового
Кодекса РФ).
64. К ак иен ал ог ов ыел ьг от ы и ме етП О?
Никаких особых льгот нет.
Просто надо использовать возможности, которые связаны с особенностью
хозяйственной деятельности организаций потребительской кооперации и
мировой практикой.
65. К ак уюс ис те мун ал ог оо бл ож ен иял уч шев ыб ра тьвП О? К ак ие н ал ог и п ла ти т П О?
Конечно, УСН 6% (доходы). Но т.к. доходов никаких не будет, то и налог по
«упрощёнке» будет всегда равен нулю.
У некоммерческого ПО нет налогооблагаемой базы, поэтому и налогов (НДС,
налога на прибыль, налогов по «упрощёнке» или «вменёнке», налога на
имущество организаций до 100 млн.руб.) не возникает.
66. К акб уд етр еа ги ро ва тьн ал ог ов ая к ог давг од ов омо тч ет е П О у ви ди т
о бо ро ты ан ал ог и б уд утр ав нын ул ю?
Когда некоммерческое ПО сдаёт первый раз отчет по УСН 6% (в конце марта,
после первого года деятельности), плюс обязательную для некоммерческих
организаций, так называемую, форму №6 ( Форма по ОКУД № 0710006) о
целевом использовании полученных средств, с налоговой, как правило, звонят
или пишут письмо.
Вопрос примерно такой: объясните, почему при показанных оборотах (Форма
№6), налог по УСН 6% (доходы) равен нулю?
Ответ, с указанием пунктов Устава: «Наше ПО является некоммерческой
организацией, коммерческой деятельностью не занимается (по Закону может, но
не рекомендуем!), все поступающие денежные средства на р/счет и в кассу
являются взносами (вступительные, паевые, членские, членские целевые).
Всё!
Больше никаких вопросов у налоговой возникнуть не должно!
67. М ож етл и б ыт ь уП О р ас че тн ыйс че т вб ан ке К акд ол жн ы
н аз ыв ат ьс я с ум мы п ос ту па ющ иен а рс чё т? О бн ал ич ив ан ие в оз мо жн о? К ак ой%?
Как у любого юридического лица у ПО может быть р/счет в банке.
В ПО поступают денежные средства в виде взносов (вступительных, паевых,
членских, членских целевых) от пайщиков ПО, которыми могут являться
физические или юридические лица, а также ИП.
Внимательно следите за назначением платежей от пайщиков!
Слово «взносы» там д.б. обязательно!
Платежки с назначение платежей типа «абонентская плата», «за услуги», «за
продажу», «проценты» и т.д. Вам придётся отправлять назад или брать с
пайщиков письменное подтверждение, что это взносы и какие конкретно. Иначе
могут быть проблемы с налоговой, которая может признать это коммерческой
деятельностью со всеми вытекающими из этого последствиями…
Если под «обналичиванием» подразумевается снятие денег с расчетного счета
ПО, то ставка будет зависеть от условий банка, в котором у ПО р/счет. Как
правило, это от 0,5% до 2% (хоз. расходы).
68. М ож етл и П О р аб от ат ь сн ал ич ны ми б ра тьд ен ьг и уф из ич ес ки х
л иц К ак иед ок ум ен тыд ол жн ы о фо рм ля ть сяп риэ то м?
Да, может.
При приёме взносов в кассу ПО, достаточно выписывать обычный приходный
ордер.
Но мы рекомендуем вообще отказаться от кассы и от налички!
Это же «головная боль»: кассовая дисциплина (её в ПО никто не отменял),
нельзя превышать кассовый лимит на конец рабочего дня, надо «держать»
кассира или доплачивать бухгалтеру за совместительство, ходить или ездить
деньги в банк, сдавать деньги и получать их, вести учет по кассе, выписывать
приходные - расходные ордера, ставить печати - подписи на них и т. д…
А зачем?
Лучше весь приход взносов организовать на расчетный счет ПО.
В наше время практически у каждого человека есть пластиковая карточка, с
которой он легко может оплачивать взносы.
Также можно заключить договоры с банками на приём взносов, добившись
кстати, комиссии в 0,5-1%. (Без договоров банки берут, как правило, 3%).
Надо только иметь в виду, что при наличии договора комиссия будет
«внутренняя», т.е. за счет Общества.
69. ВП О н уж нои ме тьк ас со вы й а пп ар атп рип ри ём е н ал ич ны х?
Нет.
Некоммерческое ПО не имеет доходов, все деньги, вносимые в кассу ПО
называются взносами.
70. К ако су ще ст вл яе тс я р аб от а сп ай щи ка мию ри ди че ск им и и ф из ич ес ки мил иц ам и н а п ри емд ен ег(н ал- б езн ал, п о р ас че тн ым с че та м, к ар та м итд?
Как установите внутри ПО. Можно и нал, и безнал, и на карты перечислять.
Но, внимание! Следите за назначением платежа! В нём обязательно д.б. слово
взносы!
71. М ож етл и П О п ри ни ма тьд ен ьг и о т п ай щи ко в ин е п ай щи ко в?
По Закону «О потребкооперации… в РФ» (статья 5) ПО может привлекать
заемные средства от пайщиков и других лиц.
Но имейте в виду, что когда Вы хотите, чтобы к Вам «не подкопалась»
налоговая, признав коммерческой деятельностью приём денег от не пайщиков,
не делайте этого! Т.е. принимайте деньги (которые должны обязательно
называться взносами), только от пайщиков!
72. Н уж ныл и П О л иц ен зи и н а б ан ко вс ку ю, л из ин го ву ю и ли ф ин ан со ву ю д ея те ль но ст ь?
Не нужны, т.к. некоммерческое ПО работает с ограниченным кругом лиц – своими пайщиками.
Кроме того, привлечение заемных средств, а также кредитование и
авансирование пайщиков прописано в статье 5 Закона «О потребкооперации… в
РФ».
А механизм работы паевого фонда ПО позволяет заменить лизинг на выдачу
пайщикам имущества в рассрочку по схеме «обмен паями».
73. И з к ак ог о ф он даП О б уд етф ин ан си ро ва ть сяп ок уп каи му ще ст вад ля н уж д П О?
Вариант А). Это может финансироваться из Паевого Фонда.
Тогда потратив, скажем, 30 тыс. руб. из паевого фонда, например, на покупку
компьютера и принтера, ПО становится должно пайщикам, внесшим в ПО 30 тыс.
руб. (паевые взносы возвратные).
Вариант Б). Это может финансироваться из другого, собственного фонда ПО,
например, Фонда Развития.
Тогда потратив, скажем, 30 тыс. руб. из этого фонда, ПО уже не будет должно
пайщикам, внесшим в ПО 30 тыс. руб. (т.к. в Фонд Развития поступают членские
или членские целевые взносы, которые являются невозвратными).
74. И з к ак ог о ф он даП О б уд етф ин ан си ро ва ть сяп ок уп каи му ще ст вад ля н уж д п ай щи ка
Это может финансироваться из Паевого Фонда (или Фонда Исполнения
Поручений Пайщиков) по заданию пайщика (т.е. на его паевые взносы).
Тогда, закупив товар, фактически на его деньги (паевые взносы), ПО затем
осуществляет так называемый «обмен паями»: выдает пайщику в виде возврата
паевого взноса купленный товар, с оформлением акта приема-передачи.
Заметьте!
Не продаёт, а выдаёт, причем по цене, которая 1:1 равна цене покупки.
75. П оч ем у вП О н ел ьз я п ри ме ня тьс ло ва« то рг ов ля », « на це нк а»
« пр од аж а»итд? Ч емо нидб з ам ен ен ы ип оч ем у?
Действительно, коммерческие слова «торговля», «наценка», «продажа»,
«реализация», «доход», «помещение на депозиты» «сдача в аренду», «сбыт» и
т.д., в некоммерческом ПО запрещены.
Это заменяется такими понятиями, как: «обмен паями», «членский взнос»,
«выдача» и т.д.
Например, перед покупкой компьютера и принтера для пайщика (видимо, по
выгодной цене), ПО и пайщик придут к соглашению, что пайщик готов потратить
свой паевой взнос в размере 30 т.р. и ещё оплатить членский взнос в размере,
скажем, 3 т.р.
Тогда, ПО купит компьютер и принтер за 30 т.р., выдаст их пайщику, списав
30 т.р. с паевого взноса, а 3 т.р. оставит у себя в ПО, т.к. членский взнос – невозвратный. (Вот мы правильно оформили «наценку», причем не заплатив с
неё ни копейки налогов и всё законно и «по белому»).
Есть и другой вариант: пайщик поручает ПО купить компьютер и принтер
определённой комплектации и параметров, выделяет на это 33 т.р. из своего
паевого взноса. Остаток паевого взноса, образовавшийся при покупке, он
переводит в членский взнос. Т.е. купит ПО за 30 т.р, значит 3 т.р. останется в
ПО, купит за 27 т.р, значит 6 т.р. останется в ПО.
76. Б уд етл и я вл ят ьс я р еа ли за ци ейд ляп ай щи ка- ю р.л иц а и лиИ П,
п ер ев одд ен еги лии му ще ст вавП О вв ид е п ае вы х в зн ос ов
Когда пайщик, являющийся юр.лицом или ИП, переводит какие-то деньги или
имущество в ПО в виде паевых взносов, то это не является реализацией (паевые
взносы возвратные). (Подпункт 4 пункта 3 статьи 39 Налогового Кодекса РФ).
77. К ог дап ай щи к - ю р.л иц о о пл ач ив ае т в ст уп ит ел ьн ыйв зн оси ли ч ле нс ки е в зн ос ы вП О, т о о нио пл ач ив аю тс я и з п ри бы лии лии х м ож но п ос та ви тьвз ат ра ты
Когда пайщик - юр.лицо оплачивает вступительный взнос или членские
взносы в ПО, то они оплачиваются из чистой прибыли.
Т.е. для юр.лиц или ИП, которые находятся на «вменёнке» (ЕНВД) или
«упрощёнке» УСН 6% (доходы), это роли не играет, а вот для тех, кто находится
на общей системе налогообложения или УСН 15% (доходы минус расходы, это
важно).
78. К ако бо сн ов ыв аю тс я з ат ра тывП О?
В-первых, не затраты, а расходы.
В ПО, как правило, принимается «Положение об имуществе и фондах ПО», а
также «Положение о бух.учете». В этих документах прописывается, какие
расходы за счет каких фондов списываются.
Списание происходит на основании решение совета, как правило,
ежеквартально.
Для этого председатель правления предоставляет на заседание совета
служебную записку, где указывает, какие расходы были произведены и из каких
фондов.
Естественно, расходы должны подтверждаться документально (договоры,
акты, чеки и т.д.).
Однако, доказательства расходов предоставляются внутри ПО, а не для
налоговой, так что ПО может принять любые документы, которые соответствуют
внутренним «Положениям» ПО.
79. П рив ст уп ле ни и вП О, яо пл ат илвк ас суП О д ен ьг и, н о к ас со вы й ч ек м нен е д ал и. З ак он нол и э то
Если Вы оплачивали в кассу ПО взносы и ПО является некоммерческим, то
законно, достаточно приходного ордера.
Некоммерческим ПО кассовый аппарат не нужен, т.к. доходов у них нет.
80. О бл аг аю тс я л и Н ДСт ов ар ы, к уп ле нн ыен а п ае вы е в зн ос ы п ай щи ко в
ив ве зё нн ыен а т ер ри то ри ю Р Ф и з д ру ги х с тр ан
По мнению Минфина РФ - да.
В своем письме № 03-07-08/219 от 27.07.2012 он приводит разъяснения по
вопросу применения налога на добавленную стоимость в отношении товаров,
ввозимых на территорию РФ в качестве паевых взносов. Ведомство напоминает,
что перечень товаров, ввоз которых на территорию Российской Федерации не
подлежит налогообложению налогом на добавленную стоимость, установлен
статьёй 150 Налогового Кодекса РФ.
Товары, ввозимые на территорию Российской Федерации в качестве паевых
взносов, в данный перечень не включены. Поэтому при ввозе указанных товаров
в Российскую Федерацию налог на добавленную стоимость подлежит уплате.
81. М ож етл и п ро ва йд ерИ нт ер не т-у сл угп ри ме ни тьм ех ан из мы н ек ом ме рч ес ко гоП О св ыг од ойд ляс еб я?
Да!
Как правило, провайдер Интернет-услуг (он же оператор связи, имеющий
лицензию на телематические услуги), работает с физическими лицами, «мелким
бизнесом» (ИП и юр.лица, находящиеся на «вменёнке» и «упрощёнке»), а также
с крупными предприятиями, находящимися на общей системе налогообложения.
Т.к. потребительская кооперация (на основании Закона) ориентирована на
социальные проекты (а социальным проектом будет любой, направленный на
удовлетворение потребностей частных лиц –граждан России), то будем
рассматривать в нашем примере услуги провайдера Интернет-услуг для
физических лиц и для «мелкого бизнеса» (ИП и юр.лица, находящиеся на ЕНВД,
УСН 6%-доходы и патенте).
В стандартном случае, занимаясь коммерческим предоставлением услуг связи
на основании лицензии, провайдер (рассматриваем крупного, с доходом свыше
60 млн. руб.) находится на общей системе налогообложения, оплачивает
НДС=18%, налог на прибыль=20%, налог на имущество=2,2% (хотя, в
некоторых регионах эта цифра м.б. чуть меньше) в год, налоги в соц. фонды с
заработной платы своих сотрудников=30%.
Применяя механизмы некоммерческой потребкооперации, владельцы
провайдера могут создать «некоммерческий карман» в виде параллельно
организованного ими некоммерческого ПО.
Тогда в «коммерческом кармане», т.е. в действующем предприятии остаётся,
например, магистральная сеть, узловое и магистральное телекоммуникационное
оборудование, а вот оконечное оборудование на уровне дома или офисного
здания плюс линейные сооружения в этих домах и офисных зданиях вносится в
виде паевого взноса в созданное некоммерческое ПО.
В этом случае, коммерческое предприятие (Интернет-провайдер) продолжает
строить магистральная сеть, закупать и внедрять узловое и магистральное
телекоммуникационное оборудование –получая, тем самым, возврат НДС на
кап. вложения, а также оказывать услуги связи крупным предприятиям,
работающим на общей системе налогообложения (с НДС).
Одним из клиентов коммерческого предприятия (Интернет-провайдера)
становится и созданное некоммерческое ПО, которое заключает договор с
Интернет-провайдером на предоставление последним услуг связи в интересах
пайщиков ПО.
Т.к. ПО является некоммерческой организацией, созданной для
удовлетворения материальных потребностей пайщиков, в данное ПО вступают
физические и юридические лица, а также ИП («мелкий бизнес»), кому
необходим доступ в Интернет. При вступлении, они оплачивают вступительный и
минимальный паевой взнос.
А доступ в Интернет пайщики ПО получают, оплачивая членский взнос.
Заметьте, ПО не нужно получать лицензию на телематические услуги, т.к. оно
не предоставляет своим пайщикам услуги связи, эти услуги предоставляет
Интернет-провайдер!
Кроме того, в некоммерческое ПО могут вступить сотрудники Интернет-
провайдера и получать там, например, материальную помощь.
За что?
Ну, надо же «приглядывать» за имуществом ПО (оконечное оборудование и
линейные сооружения).
Таким образом, часть денег данные люди могут получать в виде зарплаты у
Интернет-провайдера (с зарплаты удерживается подоходный налог-13% и
выплаты в соц. фонды=30%) , а другую часть в виде материальной помощи в ПО
(удерживается только подоходный налог-13%).
На сколько больше денег может остаться у владельцев Интернет-провайдера,
приведено в Приложении №1-81, где сделаны несколько вариантов расчётов для
различных «входных условий».
Можно сделать и с другими условиями (реальными). Просто будут другие
цифры, но существенное преимущество всё равно останется!
82. К ак уюэ ко но ми че ск уюв ыг од у п ол уч ито пе ра то р к аб ел ьн ог о
т ел ев ид ен ия п ри ме ни в м ех ан из мын ек ом ме рч ес ко гоП О?
Т.к. абсолютное большинство клиентов у оператора кабельного телевидения
(КТВ) –физические лица, то экономическая выгода будет очень существенной.
В зависимости от конкретной ситуации (строительство сети или
предоставление услуг на построенной сети), можно оставлять денег намного
больше!
В какие конкретно цифры это может вылиться? Примеры приведены в
Приложении №1-82. Посмотрите, они Вас порадуют!
Так стоит рассмотреть данную возможность?
Тогда рассмотрим.
Многое в этом примере будет повторять сказанное про Интернет-провайдера,
но всё-таки повторим, не ссылаясь на предыдущий пункт.
Итак, потребительская кооперация ориентирована на социальные проекты.
Предоставление услуг кабельного телевидения и есть социальный проект, т.к. он
направлен на удовлетворение потребностей частных лиц –граждан России.
Занимаясь коммерческим предоставлением услуг кабельного телевидения
(или IP-телевидения) на основании лицензии, оператор КТВ (рассматриваем
крупного, с доходом свыше 60 млн. руб.) находится на общей системе
налогообложения, оплачивает НДС=18%, налог на прибыль=20%, налог на
имущество=2,2% (хотя, в некоторых регионах эта цифра м.б. чуть меньше) в
год, налоги в соц.фонды с заработной платы своих сотрудников=30%.
Применяя механизмы некоммерческой потребкооперации, владельцы
оператора КТВ могут создать «некоммерческий карман» в виде параллельно
организованного ими некоммерческого ПО.
Тогда в «коммерческом кармане», т.е. в действующем предприятии остаётся,
например, магистральная сеть, приёмное, передающее, узловое и магистральное
телекоммуникационное оборудование, а вот оконечное оборудование на уровне
дома плюс линейные сооружения в этих домах и офисных зданиях вносится в
виде паевого взноса в созданное некоммерческое ПО.
В этом случае, коммерческое предприятие (оператор КТВ) продолжает строить
магистральная сеть, закупать и внедрять узловое и магистральное
телекоммуникационное оборудование –получая, тем самым, возврат НДС на
кап. вложения, а также оказывать услуги предприятиям, работающим на общей
системе налогообложения (с НДС).
Одним из клиентов коммерческого предприятия (оператора КТВ) становится и
созданное некоммерческое ПО, которое заключает договор с оператором КТВ на
предоставление последним услуг кабельного телевидения в интересах пайщиков
ПО.
Т.к. ПО является некоммерческой организацией, созданной для
удовлетворения материальных потребностей пайщиков, в данное ПО вступают
физические лица, а также «мелкий бизнес», работающий на «упрощёнке» 6%
(доходы) или «вмененке», кому необходимо КТВ. При вступлении, они
оплачивают вступительный и минимальный паевой взнос.
А КТВ пайщики ПО получают, оплачивая членский взнос.
Заметьте, ПО не нужно получать лицензию на услуги связи, т.к. оно не
предоставляет своим пайщикам услуги связи, эти услуги предоставляет оператор
КТВ!
Кроме того, в некоммерческое ПО могут вступить сотрудники оператора КТВ и
получать там, например, материальную помощь.
За что?
Ну, надо же «приглядывать» за имуществом ПО (оконечное оборудование и
линейные сооружения).
Таким образом, часть денег данные люди могут получать в виде зарплаты у
оператора КТВ (с зарплаты удерживается подоходный налог-13% и выплаты в
соц. фонды=30%) , а другую часть в виде материальной помощи в ПО
(удерживается только подоходный налог-13%).
Итак, на сколько больше денег может остаться у владельцев оператора КТВ,
приведено, как уже было сказано, в Приложении №1-82, где сделаны несколько
вариантов расчётов для различных «входных условий».
Конечно, кто-то скажет, что, как правило, операторы связи предоставляют
одновременно услуги доступа в Интернет и услуги КТВ (или IP-телевидения).
Тогда тем более, предложенный механизм им, по крайней мере, надо знать!
83. Н аш е ф ер ме рс ко е х оз яй ст вои ме етп ри ли чн ыйо бо ро т, н ах од ит сян а
о бщ ейс ис те мен ал ог оо бл ож ен ия Н ал ог и д уш ат ат уте щеВ ТО
Б ои мс я р аз ор ит ьс я. Е ст ь х от ь к ак аят о в оз мо жн ос тьч ер езП О ч ас ть д ен его ст ав ит ь ус еб я?
Можно создать параллельно «некоммерческий карман» (т.е. ПО) и часть
оборотов по реализации: физическим лицам, а также ИП и юридическим лицам,
находящимся на «упрощенке» 6% , «вменёнке», патенте перевести на ПО,
заменив продажу «обменом паями».
Тогда с этих оборотов не нужно будет оплачивать НДС, налог на прибыль,
налог на имущество. Т.е. получатся «бессрочные налоговые каникулы».
Фактически все деньги или другие активы, которые будут поступать в
«некоммерческий карман», можно тратить на развитие или текущую
деятельность.
84. Е ст ь л и п ре им ущ ес тв а уП О п ер едф ер ме рс ки м х оз яй ст во м? Е сл и д а,
т о вч емо низ ак лю ча ют ся
Преимущества у некоммерческого ПО следующие:
А). Отсутствует налогооблагаемая база.
Б). Механизм паевого фонда позволяет уберечь имущество в кризисных
ситуациях.
В). Возможность получения денежных средств без оплаты в соц. фонды
(материальная помощь) или даже без оплаты подоходного налога (возврат
паевого взноса).
Г). Поставщики могут стать пайщиками и получать за поставку продукции
(услуг) деньги без оплаты каких-то налогов.
Д). Можно кредитовать поставщиков-пайщиков и брать займы у пайщиков-
получателей продукции.
Е). и т.д.
85. Н а п ре дп ри ят иие ст ь б аз а о тд ых а, ч ис ля ща яс я н а б ал ан се М ож но л и сп ом ощ ьюП О с ок ра ти тьз ат ра тын а е ё с од ер жа ни е?
Можно.
Например, передав её в паевой фонд ПО.
Тогда, отдыхающие на этой базе, будут оплачивать не за услуги, а членские
взносы в ПО, соответственно, часть средств, раньше уходивших в налоги с
выручки, останется на её содержание. Кроме того, налога на имущество также
не возникнет (если, конечно, база отдыха стоимостью менее 100 млн. руб.). Да и
часть зарплаты можно заменить материальной помощью.
86. З ан им ае мс я п ро из во дс тв омип ро да же й п ла ст ик ов ыхо ко н. Н а
н аш емр ын кеж ес тк аяк он ку ре нц ия Е ст ь л и в оз мо жн ос тьс ни же ни я
с еб ес то им ос тип ро ду кц иисп ом ощ ьюП О?
Можно создать параллельно «некоммерческий карман», т.е. некоммерческое
ПО, перевести в паевой фонд ПО всё или часть оборудования, на этом
оборудовании производить окна и выдавать их пайщикам со скидкой от обычных
цен. Не хотите переводить оборудование в паевой фонд ПО –хорошо, тогда ПО,
например, будет его арендовать и производить окна для своих пайщиков.
Т.е у Ваших покупателей будет выбор: покупать окна по обычной цене, или
вступить в клуб «Любимое окно» (рабочее название), созданное в виде ПО и
получить окна со скидкой (уже как пайщики ПО).
Пайщиками ПО могут быть физические лица, а также ИП и юридические лица,
работающие на УСН 6% (доходы), на ЕНВД и на основании патента.
«Дельта», которая будет оставаться в ПО –членские взносы, которые
никакими налогами не облагаются (НДС, налог на прибыль, налог по УСН или
ЕНВД). Также у ПО не будет налога на имущество (до 100 млн. руб). Ещё есть
вариант, что вместо зарплаты Вы будете выплачивать пайщикам-работникам
предприятия материальную помощь, соответственно сэкономив оплату в
соц.фонды.
Таким образом, Вы сможете значительно снизить себестоимость своей
продукции.
87. К ак аяв ыг од а с оз да ни я П О вMLM-к ом па ни ях
MLM-компании (или компании многоуровнего маркетинга) –это идеальный
вариант для применения возможностей некоммерческого ПО! Особенно выгодно
будет тем, кто работает на общей системе налогообложения, т.е. с НДС.
Создав параллельно некоммерческое ПО, они смогут около 18% добавить
денег в свою бонусную систему (маркетинг-план) или по другому распорядиться
сэкономленными средствами (например, оставив «в кармане» владельцев
компании).
Как правило, в MLM-компаниях, на стоимость товара (или услуги, продукта), в
которой уже заложена прибыль производителя, накручивается 50% - 100% -
200% - 300% - 400%...
Данная наценка, как правило, идёт в маркетинг-план, т.е. на бонусное
вознаграждение лидеров - дистрибьюторов, которые, собственно, и занимаются
продвижением товара (услуги, продукта) компании.
Теперь давайте определим, какой максимальный % вознаграждения пойдёт в
маркетинг-план при накрутке (наценке) на товар (услугу, продукт) 50% - 100%
- 200% - 300% - 400%...
Предположим, что MLM-компания работает «по белому» и достаточно крупная,
имеет годовой оборот (т.е. продаёт товары, продукты или услуги конечным
потребителям) более чем на 60 млн. руб. в год (5 млн. руб. в месяц).
Варианты, когда MLM-компании работают «по серому», «по чёрному» или
перекладывают решение вопросов налогообложения на своих дистрибьюторов
или конечных потребителей, рассматривать не будем.
Несложно подсчитать, что когда в маркетинг-план такой компании идёт
максимально 21%, значит наценка –50%.
Когда в маркетинг-план идёт максимально 41%, значит наценка –100%.
У кого будут вопросы по данному расчёту или кто-то не согласится с ним,
пишите мне или по известным адресам на сайте «Учебный Центр
Потребкооперации» и мы докажем Вам это!
А теперь рассмотрим вариант, когда параллельно действующей MLM-
компании, которая продаёт свои эксклюзивные товары (продукты или услуги)
конечным пользователям, создаётся ПО, в которое все товары и продаются. С
минимально возможной наценкой. (В расчётах эта наценка принимается
нулевой, для оценки максимально возможной выгоды).
Почему это возможно?
Потому, что ПО является крупным покупателем и заключило с MLM-компанией
договор на такие условия.
Что дальше?
Все дистрибьюторы –лидеры –участники - покупатели MLM-компании
вступают в пайщики ПО и получат те же товары по тем же ценам, только не в
MLM-компании, а в ПО.
Причем, обращаю внимание!
В ПО они не покупают товары (продукты, услуги), а получают!
Т.е. ПО им не продаёт товары (продукты, услуги), а выдаёт!
Что получается в итоге?
В итоге получается то, что убирается (законно) налогооблагаемая база, не
возникает НДС, налог на прибыль, налог на имущество, т.е. всю (!!!) наценку (в
ПО это будет называться членскими взносами) можно пустить на выплату
лидерам - дистрибьюторам!
Предположим, что МЛМ - компания имеет доход в 100 млн.руб. (в т.ч. НДС) в
год (т.е. в среднем 8, 3 млн. руб. в месяц)
Сделав соответствующие расчеты, можно подсчитать, что при наценке в 100%
(т.е. входная стоимость товара/услуги равна 50 млн.руб., в т.ч. НДС) MLM-
компания отдаёт максимально в маркетинг-план около 42,4 млн. руб., а при
наценке 200% - около 56,5 млн. руб.
Что же будет в варианте с «некоммерческим карманом» (т.е. ПО)?
А будет так: при наценке в 100% лишнего добавится почти 7,6 млн. руб., а
при наценке 200% - добавится 10,2 млн. руб.
Разве это не те деньги, чтобы посмотреть на некоммерческое ПО более
внимательно?
А если эти цифры понравились, смотрите расчёты в Приложении №1-87.
Также мы сможем просчитать выгоду использования «некоммерческого
кармана» под Ваш конкретный MLM-проект.
Планируемый или уже существующий!
88. Ун асх ол ди нги з н ес ко ль ки х ю р.л иц з ан им ае мс я о во ще во дс тв ом
К ак ием ех ан из мыП О с мо гу т п ов ыс ит ь к он ку ре нт но сп ос об но ст ь н аш ей п ро ду кц ии
При передачи продукции (услуг) от одного лица другому, даже когда они
находятся в одном холдинге, возникает налогообложение.
Если параллельно холдингу создать некоммерческое ПО и часть оборотов
задействовать через него, то при передаче продукции (услуг) внутри ПО,
никакого налогообложения не возникнет, т.к. налогооблагаемая база
отсутствует! (Это всё равно, что передача продукции между цехами завода).
Вот Вам один из вариантов повышения конкурентноспособности, т.к. на
сэкономленную сумму (или на её часть) Вы сможете снизить цену для конечного
пользователя.
89. М ож етл и п ре дп ри ят ие(о бщ аяс ис те ман ал ог оо бл ож ен ия п ер ед ат ь
с кл ад ск ойк ом пл ек с вП О ив зя тье гон аз адва ре нд у, ч то бык ре ди то ры н е с мо гл и о бр ат ит ь н а н ег о в зы ск ан ие Ав оз ни кн етн ео бх од им ос ть-
в ер ну тьэ то т к ом пл ек с о бр ат но Б уд етл и п риэ то м к ак оет о
н ал ог оо бл ож ен ие
Может.
Сначала предприятие становится пайщиком ПО и передаёт складской
комплекс в паевой фонд. Тут же берет его в безвозмездное пользование (а не в
аренду).
На паевые взносы пайщиков не могут обращаться взыскания по их долгам и
обязательствам (статья 22 Закона «О потребкооперации… в РФ»).
Когда возникнет необходимость, можно будет получить возврат паевого
взноса в виде имущества (п.2, статья 14 Закона «О потребкооперации… в РФ»).
Такая норма д.б. прописана в Уставе, а «необходимость» - в договоре о
передаче паевого взноса.
В общем, надо грамотно делать документооборот, тогда всё будет в порядке.
Налогообложения никакого не возникнет, т.к. передача имущества в паевой
фонд ПО не является реализацией.
90. Вп ер ио д в не др ен иян ов ойп ро ду кц иив оз ни ка етн ео бх од им ос ть р еа ли за ци и е ё о пы тн ыхо бр аз цо в н иж е р ас че тн ойс еб ес то им ос ти з а ч то п ре ду см от ре нын ал ог ов ыес ан кц ии Е ст ь л и м ех ан из м з ак он но го и зб еж ан ияс ан кц ийсу ча ст ие м П О?
Да, механизм такой есть.
Коротко:
А). Предприятие вносит часть имущества (оборудование и т.д.) в паевой фонд
ПО. И оно (оборудование) уже становится собственностью ПО.
Б). Далее это оборудование передается предприятию в безвозмездное
пользование. Соответственно, с предприятия «убираются» амортизационные
отчисления, которые берет на себя ПО, уменьшая паевой взнос предприятия.
В). Не будет налога на имущество (при передачи оборудования мене чем на
100 млн.руб.)
Г). Можно и ещё несколько уменьшить себестоимость новой продукции,
используя возможности ПО.
Д). После выхода на серийное производство, оборудование возвращается из
ПО предприятию с меньшей стоимостью, чем была при внесении в паевой фонд.
91. К ак иеф ор мыу пр ав ле ни я м но го кв ар ти рн ымд ом омл уч ше
у пр ав ля ющ аяк ом па ни я, Т СЖи лиП О? Ип оч ем у?
У каждой формы есть свои плюсы и минусы.
Более того, каждый из этих 3-х вариантом может содержать по 2-3
подварианта.
Есть зависимость от того, многоквартирный дом новой постройки или уже
требует кап.ремонта.
Опять же, чтобы ответить на вопрос, надо знать, в пользу кого должно быть
«лучше»: собственников дома или организаторов (ПО –ТСЖ –УК)? Поэтому
ответ можно сформулировать, имея определенное тех.задание.
92. М ож нол и г ос ти ни чн ыйб из не с п ос тр ои тьсп ом ощ ьюП О?
Можно сдавать комнаты (квартиры) пайщикам ПО в безвозмездное
пользование, а они будут платить членские взносы на содержание ПО.
Это как вариант.
93. Е ст ь л и с мы сло тк ры ва тьк аф е-р ес то ра н вв ид е П О?
Чтобы определить смысл, надо понять, какие цели необходимо достигнуть или
какие проблемы решить с помощью ПО?
Например: получить оборудование и (или) помещение в паевой фонд от
какого-то инвестора без налогообложения данной сделики, максимально
понизить цены в связи с отсутствием налогооблагаемой базы, получать займы от
постоянных «клиентов» (пайщиков) или наоборот кредитовать (авансировать)
их.
94. М ал оэ та жн оес тр ои те ль ст во П од хо ди т л и э то т в идд ея те ль но ст и п од с оз да ни е П О?
Подходит.
Здесь действует следующий механизм:
А). Создаётся некоммерческое ПО (коллективный инвестор) с целью
привлечения денег для покупки квартир для пайщиков. Причем, пайщики могут
накапливать свои деньги (паевые взносы) последовательно, по установленным в
ПО правилам.
Б). Застройщик (физическое, юридическое лицо или ИП) вступает в пайщики
ПО с целью получения беспроцентного займа в виде финансирования
строительства дома.
В). Застройщик нанимает Ген.подрядчика для строительства объекта.
Г). Ген.подрядчик строит объект.
Д). Собственником объекта является Застройщик.
Е). Когда дом построен, ПО содействует заключению договора купли-продажи
между Застройщиком и пайщиком.
Ж). Расчеты завершаются подписанием тройственного договора (Застройщик-
ПО-пайщик) о зачете встречных требований (возврат паевого взноса - возврат
займа –оплата по договору купли-продажи).
95. П од па да етл и с хе мас тр ои те ль ст васу ча ст ие м П О п одФ З №214 « Об у ча ст иивд ол ев омс тр ои те ль ст вем но го кв ар ти рн ыхд ом овии ны х
о бъ ек то в н ед ви жи мо ст и» Ип оч ем у?
Такой механизм не регулируется данным Законом, т.к. финансирование
происходит за счет заемных денежных средств.
96. П од па да етл и с хе мас тр ои те ль ст васу ча ст ие м П О п одФ З №215 « О
ж ил ищ ны х н ак оп ит ел ьн ыхк оо пе ра ти ва х» Ип оч ем у?
Не подпадает, т.к. в результате исполнения обязательств по договорам между
пайщиками и ПО у пайщиков появляется не жилье, а договор купли-продажи с
Застройщиком.
97. М ож нол и с ъе зд ит ь н а о тд ыхз а с че т П О?
Можно.
Например, в ПО может действовать целевая Программа «Отдых на паях» и в
«Положении» об этой Программе сказано, что пайщики-кураторы (или
организаторы) данной целевой Программы с определенной периодичностью
посещают за счет ПО места отдыха пайщиков, а также ищут новые варианты
отдыха.
Другой вариант: совет решает провести выездной семинар на тему развития
ПО и внедрения новых целевых Программ в Турции или Испании, а расходы на
его проведение списать за счет собственных фондов ПО.
Можно и ещё варианты придумать, самое главное, надо все варианты
грамотно оформлять!
98. П оч ем у вц ел ев ойП ро гр ам ме« Со то ва я с вя зь » д ол жн ы
п ре дъ яв ля ть сяб ол ееш ир ок иет ре бо ва ни я кд ан ны м п ай щи ка
Исходя из опыта, в форму заявления на вступление в пайщики (или в
заявление на выдачу симкарты) рекомендуем вносить все данные, которые
положены по Закону, плюс паспортные данные.
И ещё рекомендуем брать копию паспорта у тех пайщиков, кто будет получать
симкарты. Ведь сами операторы сотовой связи и их дилеры подключают
физических лиц только при наличии российского паспорта!
Зачем?
Периодически к руководству ПО будут поступать запросы от различных
правоохранительных органов (полиции, ФСБ, отдела по наркоконтролю и т.д.)
на тему, кому конкретно принадлежит тот или иной номер, в связи с тем, что
данный номер проходит в рамках того или иного уголовного дела. (Ведь в базе
оператора сотовой связи принадлежность номера будет на ПО).
По Закону «Об оперативно - разыскной деятельности» руководитель ПО не
может отказать в таком запросе.
А теперь представьте, что у Вас нет данных на пайщика, которые попал «под
прицел» данных органов.
Замучаетесь давать показания!
А так –написали официальный ответ –и всё!
99. К ак иео сн ов ны е м ом ен тын ад о у чи ты ва ть з ак лю ча я д ог ов ор ы с о пе ра то ра мис от ов ойс вя зин а п ре до ст ав ле ни е в ыг од ны х т ар иф овд ля п ай щи ко в П О?
Основных моментов много, но обязательных два:
А). Каждая симкарта на отдельном лицевом счёте (т.е. каждый пайщик платит
за себя).
Б). Авансовая система оплаты услуг связи (т.е. пока деньги на лицевом счете
есть, можно разговаривать, как деньги закончились, исходящие звонки сделать
будет нельзя).
Однако, надо понимать, что только эти два условия не спасут ПО от
«нерадивых» пайщиков и от «аппетитов» операторов сотовой связи (ОпСС).
Например, ОпСС очень интересно подходят к вопросу, какая текущая
задолженность у ПО перед ОпСС.
Например, у ПО 1000 симкарт данного оператора, все на отдельных лицевых
счетах, при авансовой оплате услуг. Понятно, что разговаривать можно только
при положительном остатке, поэтому пайщики «держат» на лицевом счёте 50 – 100 -200 руб. и т.д.
Но вот приходит 1-е число, менеджеры ОпСС «снимают» показания остатков
на лицевых счетах и начинается…
«У Вас 5 номеров имеют задолженность! Срочно погасите!»
«А какая сумма-то задолженности?»
«По 100 рублей».
«Так на остальных 995 номерах –положительный остаток, поэтому в сумме мы
(ПО) постоянно кредитуем ОпСС!»
«У Вас заключены отдельные договоры на каждый абонентский номер,
поэтому, будьте любезны оплатить задолженность, иначе будем вынуждены
отключить всю корпорацию!»
Ещё нюанс: как правило, выгода корпоративных тарифов (на которые ПО
подключает своих пайщиков), в различных «безлимитках» и «опциях». У одних
ОпСС оплата за эти «безлимитки» или опции списывается ежедневно, у других – 1-го числа каждого месяца одной суммой. Когда ежедневно –это нормально. А
теперь представьте, что сумма списывается единовременно, 1-го числа. У Вас
1000 пайщиков, имеющих симкарты ПО все они подключены на какие-то услуги
с абонентской платой в 500 руб. Ну, и все 1000 человек спокойно «выговорили»
в последний день месяца деньги на лицевом счете, оставив по 1 руб. Что будет
утром 1-го числа? Вас «достанут» менеджеры ОпСС, которые «выставят Вам
счёт» в 499 тыс. руб.
Поэтому, поверьте опыту, надо отслеживать в последний день месяца остатки
на лицевых счетах симкарт своих пайщиков (это доступно через различные
системы Интернет - помощников ОпСС) и блокировать симкарты в последний
день месяца (тогда списания абонентской платы) не будет. Понятно, что
пайщики об этом должны знать! А знать они будут, когда эти условия Вы им
объявите перед получением симкарт.
100. К ак иер ек ом ен да ци и п о ц ел ев ойП ро гр ам ме« Со то ва я с вя зь » м ож но д ат ь о рг ан из ат ор амП О, и сх од я и з о пы та
Кроме 2-х обязательных условий, а также нюансов, о которых говорилось
перед этим, рекомендации следующие:
А). Попробуйте договориться с ОпСС (оператором сотовой связи) о
финансовой ответственности за остаток на лицевом счёте абонентского номера
со стороны пользователя симкарты (т.е. пайщика). Конечно, при этом Вам надо
будет предоставлять данные, кому какая симкарта передана, но это стоит того,
поверьте!
Б). Желательно отключать международный выход и международный роуминг.
Включение –по отдельному заявлению и внесению на лицевой счёт
абонентского номера установленной суммы (500-1000-3000 руб. и т.д.)
В). Желательно отключать платные смс. Включение –по отдельному
заявлению.
Г). Необходимо установить один пароль на всю корпорацию для пользования
Интернет - помощником (у каждого оператора эта услуга называется по разному,
смысл –управление абонентскими номерами через Интернет), который не
выдаётся пайщикам.
Д). Необходимо установить кодовое слово, одно на все абонентские номера
корпорации. При получении новых номеров или ввод в корпорацию имеющихся
номеров у пайщиков, данное кодовое слово оператор должен устанавливать «по
умолчанию».
Е). Когда Вы будете выдавать доверенности на работу с ОпСС своим пайщикам
или сотрудникам ПО, необходимо делать ограничения в доверенностях.
(Международный роуминг и международный доступ, доступ к Интернет -
помощнику, кодовому слову, возможность вывода номеров из корпорации.)
Ж). Когда пайщик выходит из ПО и хочет забрать с собой абонентский номер,
можно такую возможность дать, но установить «цену вопроса»: 300-500 руб.,
назвав эту сумму членским целевым взносом.
101. П ри ме ня ет сял и вП О З ак онР Ф « О п ер со на ль ны х д ан ны х»
Применяется.
В п.1. ст.6 данного Закона сказано, что «Обработка персональных данных
может осуществляться оператором с согласия субъектов персональных данных».
В п.1. ст.9 данного Закона сказано, что «Субъект персональных данных
принимает решение о предоставлении своих персональных данных и дает
согласие на их обработку своей волей и в своем интересе…»
Поэтому в заявлении о вступлении в пайщики должен быть примерно такой
пункт: «в соответствии с требованиями Закона №152-ФЗ от 27.07.2006г "О
персональных данных", выражаю своё согласие на хранение и обработку моих
персональных данных, указанных в заявлении на вступление в пайщики и
других документах, переданных в ПО, потребительским обществом, в т.ч. в
автоматизированных системах (базах данных) Общества на срок существования
ПО.»
102. Н уж нол и р ег ис тр ир ов ат ь П О вк ач ес тв е о пе ра то рап о З ак он у Р Ф « О
п ер со на ль ны х д ан ны х»
Не нужно, если с пайщиками заключать договор о хозяйственной
деятельности (например, размещая его на обратной стороне заявления о
вступление в пайщики).
103. М ог у ян а в ре мя« сп ря та ть » и му ще ст воф ир мывП О, ч то бы с уд еб ны е п ри ст ав ы н е д ос та ли
Можете, передав это имущество в качестве паевого взноса в ПО. Естественно,
это имущество не д.б. арестованным или находиться в залоге.
104. Е ст ь л и с мы слв ст уп ат ь во бл ас тн ойС ою з п от ре би те ль ск ихо бщ ес тв
Такое решение каждое ПО принимает добровольно и самостоятельно.
Моё личное мнение по этому поводу можно узнать, прочитав статью на сайте
Учебного Центра Потребкооперации:
http://ucpotrebkoop.ru/novosti/vstupat-v-soyuzyi-po-teper-opasno-dlya-zdorovya
Она называется: «Вступать в Союзы ПО теперь “опасно для здоровья”»
105. Ум ен я в ре ме нн ыет ру дн ос тисв ып ла то й к ре ди таб ан ку М ож етл и
П О п ом оч ь у бе ре чьи му ще ст воо т с уд еб ны х п ри ст ав ов
Может, когда Вы внесёте это имущество в паевой фонд ПО. По «Закону о
потребкооперации… в РФ» (статья 22), на паевые взносы не могут обращаться
взыскания по личным долгам и обязательствам пайщиков. Однако надо
понимать, что вносить в паевой фонд надо имущество, когда оно ещё не
арестовано судебными приставами и, конечно, если оно не имеет обременения
(т.е. не находится в залоге).
Кстати, Вы можете открыть своё, «семейное» ПО. Что это такое, рассказано на
нашем сайте «Учебный Центр Потребкооперации». Вот ссылка:
http://ucpotrebkoop.ru/novosti/semeynoe-potrebitelskoe-obshhestvo
106. М ож етл и о дн о П О б ыт ь п ай щи ко м д ру го гоП О?
Может.
107. К ак иео тл ич ияП О о т К ПК
Наша тема –некоммерческое ПО, поэтому выводы про отличия Вам надо будет
делать самостоятельно.
Первое, на что будем обращать внимание –это возврат денег.
Когда люди (или юр.лица) берут в долг (т.е. получают заём) –они обещают
все отдавать в сроки. Практика показывает, что так не бывает! Появляются
должники.
А). В ПО можно организовать механизм «лизинга» (в кавычках) и значительно
снизить риски не возврата займов, практически сведя их к нулю.
Это механизм в ПО называется «обмен паями» или «имущество в рассрочку».
Б). Выдача денежного займа.
Основные 2 вопроса, которые возникают в этой схеме: «какое у пайщика
будет обеспечение займа и как быстро его можно реализовать, когда заёмщик
стал неплатежеспособным?»
Так вот, в ПО реализация залога может осуществляться «красиво и быстро»,
на основании ст. 410 и 413 ГК РФ, без всяких судов и судебных приставов, если
выдавать заём под залог паевого взноса (это будет обеспечение займа)
пайщика.
А свой паевой взнос пайщик может получить в безвозмездное пользование по
решению совета (или правления) ПО.
В). Сколько в ПО членов-пайщиков –не важно!
Г). Какие паевые взносы они оплачивают –не важно!
Д). Ни количество пайщиков, ни размеры их взносов, нигде, кроме самого ПО
не регистрируются!
Е). ПО само ведет реестр пайщиков.
Ж). ПО - некоммерческая организация, поэтому члены-пайщики, получившие
деньги в виде займа, могут этот заём брать в безвозмездное пользование, но с
оплатой членского взноса. С членских взносов никакие налоги не начисляются.
108. З ач емвц ел ев ыхП ро гр ам ма х « Тр ан сп ор т н а п ая х»и ли « Ав то мо би льн а п ая х»В ы р ек ом ен ду ет е, ч то бып ай щи к о бя за те ль но о пл ач ив алп ол юсД СА ГО
Потому что, до момента полного выкупа авто пайщиком, оно находится в
собственности ПО.
А теперь представьте, что пайщик на этом авто совершил ДТП, стал его
виновником, а в ДТП пострадало пару «Лексусов». К кому будут претензии?
Сначала по ОСАГО выплатят страховые компании (160 тыс. руб.), а остаток
суммы будет выплачивать ПО, как владелец транспорта.
Вот тут-то и пригодится полюс ДСАГО!
109. К акс ни зи тьр ис кип рив ыд ач е м ел ки х т ов ар овп ай щи ка м п о
ц ел ев ойП ро гр ам ме« То ва рывр ас ср оч ку »?
Объяснять пайщикам популярно, что в отличие от банковских
потребительских кредитов, при которых полученный товар является
собственностью заёмщика, при получение товаров в ПО по указанной целевой
Программе, товары являются собственностью ПО (до момента полного расчета за
них).
И если пайщик не рассчитывается за товар и не возвращает его в ПО, то это
уже называется «хищение чужого имущества» и можно получить «до 2-х лет».
110. М ож етл и П О б ыт ь у ча ст ни ко м ф он до во гор ын ка(а кц ии
о бл иг ац ии, е ст ь з ап ре т и лин ет
Прямого запрета нет, но как Вы выпустите акции или облигации, если размер
того же паевого фонда нигде, кроме как в самом ПО, не регистрируется?
Сегодня он 1 тыс. руб., завтра 10 млн. руб., а послезавтра - 1 млн. руб…
-------------------------------------------------------------------------------
